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چه نیازی به ساخت اپلیکیشن داریم؟
طراح اپلیکیشن

صدها دلل رای نیازمندی همه فعالان کسبوکار اران، به اپ وجود دارد؛ اما نه
دلل مهم رای حضور شما در جمع دهها هزار اپ فعال و رمخاطب ارانی، کفایت
مکند؛ شما متوانید بعد از طراح و اجرای اپ، محصولات و خدمات خود را با
هزینه کم به طیف گستردهای از مخاطبان و مشتریان معرف کنید. از فرصت اثربخش

در بازار هدف با ازار اپ، غافل نشوید.

نه دلل رای نیاز شما به اپ

1. رقبا را جدی بگرید!
مهم نیست در چه زمینهای فعالیت مکنید؛ مشاور تحصل در خارج از کشور هستید
یا کارگزار ورس یا مشاور بازار سرمایه یا طلافروش و حتی طراح اکسسوری (لوازم
جانی) و مد بانوان و یا تولیدکننده محصولات خانگ! هر تجارتی که دارید، اپلیکیشن
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تلفن همراه شما را از رقبایتان جلو ماندازد. بسیاری از رقبای شما، از قدرت ینظر
اپ در توسـعه کسـبوکار خـود غافـل هسـتند. چشـم امیـد آنهـا تنهـا بـه سـایت و
شبکههای اجتماع است. ان رگ رنده خوی رای شما خواهد ود که از غفلت
آنها، به نفع خود استفاده کنید. گاهی رقبا تحلل درستی از نیاز مصرفکننده و
مخاطب ندارند. ازارهای نون را نمشناسند و ر کارکرد آنها مسلط نیستند. اپ،
متواند رگ رنده شما در پیدا کردن بازارهای جدید و ارتباط هتر با مخاطبان هدف

باشد.

 

2. تحلل رفتار مشتری
کسبوکارهای سنتی عیب زرگ داشتند. با هزینه و صرف وقت زیاد، رفتار خریدار و
رد هدفمند و موثری را طراحر اساس آن، راه ررسی و مشتریان بالقوه و بالفعل را
مکردنـد؛ امـا در کسـبوکارهای اینترنتـی، هزینـه و وقـت کمـ ـرای تحلـل رفتـار
مصرفکننده و مشتریان، صرف مشود. آنالز آسان رفتار مصرفکننده و مشتری و

تحلل موفقیت و ضعف رقبا ساده است.

هم دارندگان اپ فروشگاهی و هم سار صاحبان اپلیکیشنهای تلفن همراه، متوانند
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با کمک فناوری به تحلل رفتار مشتری ردازند و انواع اطلاعات را استخراج کنند و از
ان دادهها رای تدون راهرد تهاجم، تدون مطالعات بازاریای و کشف بازارهای
جدید و نوظهور استفاده کنند. بقای شما، به مشتریان شما وابسته است. باید از
آنها یاد بگرید و به آنها یاد بدهید. اپ، ان تعامل دوطرفه را تسهل و تسرع

مکند.

 

3. کسب درآمد اینترنتی
درآمد بیشتر با اپ خوب امکانپذر است. شما یک کتاب زشک یا هنری یا آموزشی
را با رعایت کیرایت، به صورت اپ با امکانات جستجوی اطلاعات و انواع فیلتر و
دستهبندی و اطلاعات تکمیل و لغتنامه عموم و تخصص ارائه مکنید و به ازای
هر دانلود با n تعداد مشاوره رایگان، x ریال در نظر مگرید. هر چقدر خدمات شما
هتر و به نسبت رقبا، جذابتر باشد، مخاطب بیشتری به سمت شما آمده و شما با

تنوع محصولات و خدمات، کارر بیشتر و درامد هتری کسب مکنید.

4. ارتباط مستمر با مشتری
مشتری مخواهد با تولیدکنندگان کالا و خدمات، در ارتباط مستمر باشد و هر وقت با
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سوال روبهرو شد، سرع از فروشنده رسد و جواب بگرد. ارتباط مداوم با مشتری،
یک نیاز دوطرفه است. هم رای شما که فروشنده کالا و خدمات هستید و هم رای
خریدار کالا و خدمات سود دارد. شما بهعنوان فروشنده با ارتباط بیشتر، خدمات
هتری ارائه مدهید و با ررسی رفتار مصرفکننده رای راهردهای بعدی، خود را آماده
مکنید. خریدار کالا و خدمات با شما در بستر اپ، ارتباط آسان و سریع دارد و با

دریافت پاسخ سوالات، نیازهای اطلاعاتیاش را رطرف مکند.

ارتباط مستمر با مشتری با ارسال اطلاعیهها (نوتیفیکیشن) و انواع پیام و مشاوره
آنلاــن و... در بســتر اپ، فرصــتآفرن اســت؛ یعنــی ولســاز اســت؛ یعنــی تولیــد
ارزشافـزوده و درآمـد ـرای شمـا دارد. ارزش اـن فرصـت را بدانیـد و ـرای خلـق اـن

فرصتهای طلای، تلاش کنید.

 

5. با هزینه کمتر، تبلیغات هتری انجام دهید
داشتن اپ، هزینه تبلیغات کالا و خدمات شما را کاهش مدهد. سبب مشود تا
بهجای تبلیغات سنتی رای مخاطب مجهول و مشتری ناشناس، رای طیف خاص از
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مشتریـان در مکانهـا (فروشگاههـای اپ) و دسـتهبندیهای مشخـص، محصـولات و
خدمات خود را در قالب بستهای به نام اپ، ارائه کرده و آنها را در آشنای با خدمات
خود، یاری کنید. شاید هزینه ساخت اپلیکیشن در ابتدا رای شما توجهی نداشته
تعداد کالا و خدمات قال ارائه داشته باشید، متوانید همه  N باشد اما اگر شما
انها در قالب یک اپ چند مگابایتی با امکان جستجو و دستهبندی و... در اختیار

کارران قرار دهید.

اگـر قصـد تبلـغ محصـولات و خـدمات خـود را داریـد، لینـک دانلـود اپ و هشتـک
کسبوکار خود را تبلغ کنید و از میلونها کارر اینترنت در اران و چند میلیارد کارر
اینترنت در ۲۲۰ کشور دنیا غافل نشوید. بازدهی آگهی اینترنتی و اپ،  Nرار تبلیغات

سنتی است. ان هشداری جدی رای کسبوکارهای سنتی است.

 

6. داشتن اپ اعتبار شما را افزایش مدهد!
داشتن اپ، فقط ازاری رای بازاریای، درآمدزای، معرف محصولات و خدمات به
طیـف گسـتردهتر از مخاطبـان بـالقوه و بالفعـل نیسـت. مسـئله توسـعه محصـول یـا
رنـدینگ، بـه اعتبـار موسسـه یـا شرکـت شمـا مرتبـط اسـت کـه بـا اپ، اـن ظرفیـت،

گسترش میابد.

با داشتن اپ تلفن همراه، اعتبار و تصور رند شما نزد مشتریان و رقبا، ارقا میابد

https://bashgahapp.com/%d9%87%d8%b2%db%8c%d9%86%d9%87-%d8%b3%d8%a7%d8%ae%d8%aa-%d8%a7%d9%be%d9%84%db%8c%da%a9%db%8c%d8%b4%d9%86/
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و بـا افزایـش قـدرت چـانهزنی شمـا در فـروش محصـولات و خـدمات، هزینـه معرفـ
بار دانلود و  n محصولات و خدمات، در بلندمدت، کاهش میابد. اپ شرکتی که 
نصب فعال دارد، دید هتری رای مصرفکننده دارد تا اپ شرکتی که زر هزار نصب
فعال دارد. ان تفاوت جایگاهها و رتبهها در فضای مجازی، میلونها تومان ارزش
ـن بایـد طراحـبـازاری دارد کـه بایـد در عصـر دیجیتـال، جـدی گرفتـه شـود. همچن
ios را رای کسبوکار خود در نظر بگرید چرا که داشتن دو اپلیکیشن اندروید و 

نسخه باعث بیشتر شدن اعتبار کسبوکار شما خواهد شد.

7. بهروزرسانی!
چـه دارای سـایت خـری باشیـد، چـه مشـاور آنلاـن، چـه کـارگزار ـورس، چـه طـراح
محصولات زشک و نروگاهی و حتی طراح مد و لباس سلریتیها، رای اعلام هر
تغر در قیمت، جنس، محصول و سرویس خود، نیاز به یک بستر داینامیک دارید تا
بتوانید سرع با مشتری و مخاطب خود در تعامل باشید. ان بستر، اپ تلفن همراه
است که متوان با هر بهروزرسانی در محصولات و خدمات، آنها را در اسرع وقت به

اطلاع مخاطبان رساند.

مشتریان شما، هر لحظه فهرستی از محصولات و خدمات شما را مشاهده مکنند و
شما متوانید آنها را در بستر اپ، منتظر یک خر خوش و سوررازی باورنکردنی در
زمانی مشخص یا نامشخص قرار دهید. آگاهی از جدیدترن اخبار و اطلاعیههای
کسبوکار شما، ظرفیتی است که اپ تلفن همراه با بهروزرسانی اطلاعات، در اختیار

مشتری قرار مدهد.
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8. افزایش فروش
با ساخت اپلیکیشن، تضمینی رای افزایش فروش محصولات و خدمات شما در
کوتاهمدت و بلندمدت نیست؛ زرا طراح اپ، شرط لازم رای فروش محصولات و
خدمات است اما شرط کاف نیست. خیلها اپ خوی دارند، اما فروش قالتوجهی

در محصولات و خدمات آنها دیده نمشود. علت چیست؟

علتهای متعددی رای ضعف فروش متوان ارائه کرد که در ان بحث نمگنجد؛ اما
راهردهـای خلاقـانه در طراحـ محصـولات و خـدمات نـوآورانه، متوانـد شمـا را در
بازاریای اپلیکیشن و تبلغ محصولات و خدمات خود یاری دهد و همه انها، در
بسـتر اپ، مشتریـان را بـه سـمت شمـا سـوق خواهـد داد؛ چراکـه مشتـری، قـادر بـه
مشاهده اطلاعات گسترده محصولات و خدمات با دادههای متنوع و ررسی نظر

مشتریان قبل (REVIEW) است.

پس با داشتن اپ و نصبهای فعال زیاد و بهروزرسانی متعدد، فروش محصولات و
خدمات را متوان افزایش داد. اپ کارردی و مفید، تبلغگر خودش است.

9. تماس با شما
همانطور که گفتیم، یک از مزیتهای اپ ان است که کارر، در گوشی تلفن همراه
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هوشمند خود روی لوگوی اپ شما کلیک مکند و وارد بخش ارتباط با ما مشود و
پیام خود را ارسال مکند و در بازه زمانی مشخص، پاسخش را دریافت مکند. همه
از مزایای مهم طراح ر است. یکل انجام است؛ اما زمانن کارها در سایت هم قاا
اپلیکیشن رای فعالان کسبوکار اینترنتی همن قابلیت ارتباط سرع خریدار با

فروشنده است.

ان 9 وژگ، شماری از صدها وژگ اپ تلفن همراه خوب رای اصناف و فعالان
کسبوکار در اران است.
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