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7 ترفند بازاریای با اینستاگرام
از سال قل آموزش بازاریای با اینستاگرام را آغاز کردهام و چندن کارگاه تخصص در
ان زمینه رگزار کردهایم. در ان شماره مخواهم چند ترفند ارزشمند را با شما

دوستان همیشگ موفقیت در میان بگذارم.

روند انفجاری اینستاگرام
اگر اکانت اینستاگرام دارید، آیا اینستاگرام را بیشتر چک مکنید یا ایمیلتان را؟ روز به
روز بازاریای با ایمل سختتر مشود. البته منظورم ان نیست که قدرتش را از
دسـت داده یـا بایـد کنـار گذاشتـه شـود. هنـوز اصـلترن روش ارتبـاط در بازاریـای
اینترنتی همان ایمل است؛ ول اطلاعرسانی، جلب توجه مخاطب و بازاریای از طرق
ل آن است که رسانههای اجتماعشود. دلهر روز آسانتر م رسانههای اجتماع

رای مخاطب خیل بیشتر از سایت ما یا حتی ایمل شخص جذاب است.

نیست که اینستاگرام توانسته رتبه اول را در تمام رسانههای اجتماع چ شکجای ه
موبال به خود اختصاص دهد. اینستاگرام بیش از 300 میلون کارر دارد که بیش از

https://modiresabz.com


2

200 میلون از آنها کاملا فعال هستند؛ یعنی مطالب جدید را مبینند. جالب است
بدانید هماکنون بیش از 20 میلیارد عکس در اینستاگرام وجود است، یعنی قریبا به

ازای هر فردی که روی کرده زمن زندگ مکند 3 عکس وجود دارد!

اگر بتوانیم از اینستاگرام درست استفاده کنیم و ترفندهای آن را بدانیم به راحتی
متوانیم رندمان را محوبتر کنیم و همچنن محصولات و خدمات را بفروشیم.
شما حتی اگر سایت نداشته باشید باز تا حدی متوانید از روشهای بازاریای با
اینستاگرام اسـتفاده کنیـد. اگـر فرصـت بازاریـای بـا رسانههـای اجتمـاع را از دسـت

بدهید، یک ازار تبلیغاتی رایگان و بسیار قدرتمند را کنار گذاشتهاید.

هنگام که تعداد فالوورهای اینستاگرام سایت مدرسز حدود 1000 نفر ود، حدود
ساعت 8 عصر پنجشنبه یک کون تخفیف در اینستاگرام گذاشتم و نوشتم فقط تا
23:59 امشب؛ یعنی آن کون فقط رای 4 ساعت معتر ود. فقط در آن 4 ساعت
چند میلون تومان فروش ایجاد شد. اگر همن کار با ایمل انجام مشد قطعا به
ان سرعت نتیجه نمداد. رای دیدن ان مورد واقع متوانید در اینستاگرام

را جستجو کنید.  modiresabz

اگر مزان کل فروش را به تعداد دنبالکنندهها قسیم کنیم مبینیم در ان مورد
خاص مال هر فالوور حدود 4000 تومان مشود؛ یعنی هر دنبالکننده رایمان
متوانــد 4000 تومــان فــروش ایجــاد کنــد؛ بنــاران حتــی ارزش دارد ــر تبلیغــاتی

سرمایهگذاری کنیم که نتیجه آن افزایش تعداد هواداران ما شود.

مدل جدید بازاریای اینترنتی که روز به روز در حال راج شدن است، هدایت افراد
سایت به رسانههای اجتماع است. پس از آنکه بازدیدکننده، دنبالکننده یک از
رسانههای اجتماع شد، به او دسترسی داریم و متوانید پیامهای بازاریای را از ان

طرق رایش ارسال کنیم.

در ادامـه بـه ررسـی 7 ترفنـد مردازیـم کـه متوانـد عملیـات بازاریـای شمـا را در
اینستاگرام هود بخشد.
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1. استفاده هتر از آدرس سایت در روفال
در اینســتاگرام شمــا متوانیــد آدرس وبســایت را در روفایلتــان وارد کنیــد. اگــر
وبسـایت نداریـد هتـر اسـت آن قسـمت را خـال نگذاریـد؛ مثلا متوانیـد آدرس
روفال لینکدن خود را وارد کنید. اگر سایت دارید هترن حالت آن است که به
جای وارد کردن آدرس صفحه اصل سایت، افراد را به صفحه فرود خود هدایت کنید.
صفحه فرود صفحهای است که در آن ایمل مخاطب را دریافت مکنید و به ازای آن
یک هدیه به او مدهید. هدیه متواند یک کتاب الکترونیک رایگان، آموزش

صوتی، فیلم یا هر اطلاعات جذاب دیگر باشد.

 

2. ایجاد توقف ر عکسها
ی بسیار معمولی استفاده کنید که باعث کنجکاوی شود. اگر عکسهااز عکسها
و حتی با کیفیت عال منتشر کنید هچ انگزهای رای توقف ر عکستان ایجاد
نمکنید. افراد اغلب با عکسهای زیادی مواجه هستند و تنها چزی که باعث توقف
ر یک عکس خاص مشود حس کنجکاوی است. رای ایجاد کنجکاوی روشهای
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زیادی وجود دارد؛ مثلا متوانید از یک محصول از فاصلهای بسیار نزدیک عکس
بگرید که به راحتی قال حدس زدن نیست. ایده دیگر گرفتن عکس از زاویهای
نامتداول است. کم وقت بگذارید و ر خلاقیت عکسها کار کنید و ببینید چقدر

بیشتر مورد توجه قرار مگرند.

 

3. نوشتن توضیحات روفال رای فالو شدن
نامیده مشود بدهیات و موارد کلیشهای  Bio در بخش توضیحات روفایلتان که 
ننویسید. همچنن از خودتان و کسبوکارتان تعریف نکنید، بلکه فقط ر پاسخ یک
سوال متمرکز شوید. چرا دیگران باید شما را فالو کنند؟ مهمترن مطلی که باعث فالو
شدن شما مشود ارائه دلیل قانعکننده رای ان کار است. در واقع خیل واضح

بگویید که با فالو کردن شما چه مزیتی به دست مآورند.
مثال نامناسب: زرگترن شرکت آموزشی در زمینه بازاریای و مدریت

مثال مناسب: با فالو کردن ان صفحه با نکات و ترفندهای مدریتی آشنا شوید و
رای خرید از سایت کونهای تخفیف دریافت کنید.

 

4. ارائه کون تخفیف فقط در اینستاگرام
در صفحه اینستاگرام مدرسز چند تست انجام دادیم تا ببینیم هترن راهکار رای
هدایت افراد از اینستاگرام به سایت و ایجاد فروش چیست. فرض کنیم مخواهید
رای اعضای اینستاگرام خود یک فروش وژه بگذارید و 20 درصد تخفیف بدهید.
اعلام ان موضوع که محصولات 20 درصد تخفیف دارند جذابیت چندانی ایجاد
نمکند. هترن کار آن است که یک کون تخفیف 20 درصدی به صورت کاملا
انحصاری در اختیار دنبالکنندگان شما در اینستاگرام قرار دهید. در سایت و جاهای

دیگر هچ صحبتی از ان تخفیف نکنید.
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5. ارائه مطالب انحصاری
یک از کارهای بسیار اشتباه که توسط بسیاری از بازاریایان اینترنتی انجام مشود،
انتشار تمام پستها در تمام رسانههای اجتماع و شبکههای اجتماع است؛ یعنی
فرض کنید شما یک فروش وژه دارید. ان مطلب را در فیسوک، اینستاگرام،
بینند که رسانههای اجتماعران مکنید. پس از مدتی کارن و ... اعلام ملینکد
شما کی همدیگر هستند؛ بناران به ان نتیجه مرسند که لزوم ندارد تمام آنها
را دنبال کنند. کاف است گاهی به یک از آنها نگاهی بیندازند. البته گاهی لازم است
مطلی را در تمام رسانهها منشتر کنید، ول در هر رسانه مطالب اختصاص هم داشته

باشید.

 

6. تغر ماهانه عکس روفال
عکس روفایلتان را ماهی یک بار عوض کنید! شاید ان مورد کم عجیب به نظر
رسد، ول ان کار باعث مشود از دید اینستاگرام کارر فعالتری محسوب شوید. هر
چه کارر فعالتری باشید، عکسهای شما در نتاج جستجوی اینستاگرام جایگاه
هتری خواهد داشت و احتمال دیده شدن عکسهایتان و فالو شدن شما بیشتر

مشود.
شاید فکر کنید اکانت من کاملا تجاری است و مثلا لوگوی شرکت را به عنوان عکس
روفال قرار دادهام. چگونه متوانم هر ماه آن را عوض کنم؟ با کم خلاقیت ان کار
انجامپذر است. متوانید به مناسبتهای مختلف لوگو را کم تغر دهید؛ مثلا با
شروع زمستان متوانید چند دانه رف به لوگو اضافه کنید. یا با شروع هار زمینه
لوگوی شما گل و گیاه باشد حتی گاهی متوانید ر عکس روفایلتان بنویسید:

فروش وژه!
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7. اول آموزش، سپس فروش
در اینستاگرام به آموزش ردازید. شاید بلافاصله بگویید کار من آموزش نیست؛ مثلا
فروشگاه لوازم اتومل دارم، حتی اگر لوازم اتومل مفروشید کار اصل شما آموزش
است. البته منظور از آموزش ارائه نکات و ترفندهای درباره لوازم اتومل است.
همچنن متوانید نکاتی را بگویید تا مخاطب با خواندن آن بتواند خرید هتری انجام
دهد. در آموزشها توضح دهید چگونه متوان تشخیص داد محصول کیفیت
مناسی دارد یا خر. درواقع اغلب خریداران به کمک و آموزش نیاز دارند و ترجح
مدهند محصول را از کسی بخرند که آموزش هتری مدهد. یک از دلال موفقیت
دیجکالا همن است. اغل افراد رای کسب اطلاعات درباره محصول و مقایسه

محصولات به سایت مراجعه مکنند، سپس به خریدار تبدل مشوند.
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