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خلاصه کتاب: موشک
آنچه در چکیده کتاب «موشک» مآموزید

https://modiresabz.com


2

مشتریان وفادار چه آنها را «هواداران، سفران، طرفداران یا مبلغان» بنامید، افراد
مشتاق هستند که رندتان را به اوج مرسانند و اثر مرکب و رجستهای دارند.

مزان خرید دوستان و خانواده مبلغان یک رند، چهار تا هشت رار بیشتر از خودشان
است. مایکل. جِ. سیلوراستان، دیلان ولدن، ران جیکوبسِن و روهان سجده، از
اعضای گروه مشاوران وستون توضح مدهند که چطور با روی از هشت قانون
طلای رندسازی متوانید ان هواداران ارزشمند را جذب کنید، گسترش دهید و به

مشتری همیشگ تبدل کنید.

مـدر سـز مطـالعه نصاـح آنهـا را بـه کارآفرینـان، صاحبـان کسـبوکارهای کـوچک و
متخصـصان فـروش و بازاریـای کـه مخواهنـد بـه رشـد مـوشک رسـند، پیشنهـاد

مدهد.
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