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راه های جدید و شگفتانگز کسب درآمد
مجله اسلیت مقالهای از لدبتر نوشته در مورد شمار روزافزون فروشندگان از کار رکنار
شده با عنوان «مرگ یک فروشنده». ان کاستی نگرانکننده در تعداد فروشندگان و

چگونگ روز آن، به توضح درباره مشکلات اقتصادی آمریکا اشاره مکند.

لدبتر مگوید هزاران فروشنده شغل خود را به دلل وجود اینترنت از دست دادهاند
و گفته او نز صحح است. او ان فروشندگان را «خردهفروش» نامید.

 

(Business to Consumer) یا B2C قیمفروش مس
یک روند غرقال انکار در اینترنت است. جمعه سیاه (جمعه بعد از روز شکرگزاری که
معمولا در اواخر ماه نوامر قرار دارد و آن را شلوغترن روز فروش نامیدهاند) اکنون
یک رقیب دارد: دوشنبه مجازی (دوشنبه بعد از جمعه سیاه که در آن روز خریدهای
آنلان فراوانی انجام مشود) و در ان میان دوشنبه مجازی رنده میدان است.

(فروش بیشتری دارد).
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مردم به دلایل مانند راحتی، قیمت و در دسترس ودن خرید آنلان انجام مدهند.
مردم آنلان خرید مکنند تا مجور به رانندگ تا مغازهها و مراکز خرید و چانه زدن با

فروشندگان نشوند.

،لوازم خانگ ،ل الکترونیکوسا ،ومهای موسیقمانند: کتاب، آل امروزه اقلام
ی از هر نوع، از شرکتهای مختلفمبلمان و هدایا ،زشک زاتکفش، لباس، تجه
در سراسـر دنیـا، توسـط میلونهـا نفـر و بـدون دخـالت هـچ فروشنـدهای خریـداری

مشود.

 

مردم روز به روز به خرید آنلان بیشتر روی مآورند و ان به
معنی کاهش شغلهای خردهفروشیست؛ اما... آیا ان واقعا ر

اقتصاد تاثر مگذارد؟
خر! فروش به طور کل در حال افزایش است؛ بناران اقتصاد با یا بدون وجود
فروشندگانی که در حال جایگزن شدن هستند تغری نخواهد کرد (یا حتی هتر نز
خواهد شد). متوان اسم ان را «پیشرفت» نامید و ان علاقه به خرید آنلان به
وسـیله اخبـاری کـه شرکتهـای آنلاـن از قـدرت سـرویسدهی خـود منتشـر مکننـد
تشدیـد مشـود. زاـوس دات کـام (یـک سـایت فـروش لبـاس و کفـش) و آمـازون
نمونههای کلاسیک در ان زمینه هستند. اکنون بعض از شرکتها هم فروش سنتی و
هم فروش آنلان دارند. اگر از مدران اجرای آن شرکتها رسید که کدام نوع را

ترجح مدهند، من به شما مگویم که ترجح آنها با فروش آنلان خواهد ود.

خردهفروش آنلان متواند یک محصول را ارزانتر از فروشنده سنتی بفروشد؛ زرا به
دلل کمتر ودن یا عدم هزینه اجاره مکان و دستمزد فروشنده متحمل سربار کمتری

نسبت به نوع سنتی مشابه خود است.

ان لزوما خر بدی نیست. ان فقط یک خر است و هتر است فروشندگان به آن
توجه کنند. اقتصاد با نود فروشندگان آسی نمبیند.
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اکنون زمان ان رسیده است که فروشندگان به مطالعه درباره بازار ردازند و ببینند در
کجا امکان استفاده از فرصتی بلندمدت را خواهند داشت. ان فرصتهای موجود را
همراه با علاقههای که در زمینههای خاص دارند ترکیب کنند و تصمیم بگرند که هتر

است چه کاری انجام دهند.

اکنون زمان سپاسگزاری و شادی است، نه زمان گله کردن، دستپاچه یا پشیمان
شدن. اکنون زمان ان است که رای یک سال و حتی ده سال خود رنامهرزی کنید.

 

شغلهای مرتبط با فروش هر جای که اقتصاد اقتضا کند رشد خواهد کرد. هداشت و
درمان در حال رشد است چرا که جامعه در حال ر شدن است. متوانید از اینجا
شروع کنید. تکنولوژی گسترش خواهد یافت و شغلهای خاص رای فروش ایجاد
خواهد کرد. نگاهی به پتانسلهای موجود در ان زمینه بیندازید و اینترنت هم به
دلل رشد غرقال انکار خود، همه نوع شغل به خصوص شغلهای مروط به فروش
ایجاد خواهد کرد. افرادی که شغلشان را در فروش لباس از دست دادهاند باید به
کلمات جستوجو شده راج در گوگل رای به روز کردن اطلاعات خود دقت بیشتری

کنند. گوگل یک شرکت نیست؛ بلکه یک جامعه و یک فرهنگ است.

آقای لدبتر در مقاله خود تنها به بخش خردهفروشی رداخت و به بخش زرگتر
توجهی نکرد. ان درست است که تعدادی از شغلها منسوخ خواهند شد اما در ی

آن ده رار شغل امکان ایجاد شدن پیدا خواهد کرد.

نسخه اصل ماجرای «مرگ یک فروشنده» در سال 1940 توسط آرتور میلر منتشر شد.
داستان درباره یک پسر منفنگر به نام ویل ود که از تغر دادن روشهای خود
متناسب با تغرات جامعه امتناع مورزید. او در نهایت شکست خورد و از دنیا رفت
و به همن ترتیب اگر شما هم از اتفاقات دورورتان مطلع نباشید، همن اتفاق رای

شما هم خواهد افتاد.

کسبوکار آنلان هم یک انقلاب و هم یک تحول است؛ قاتل شغل نیست، بلکه
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اشتغال زا است و به شما و من به عنوان یک مشتری ان امکان را مدهد که بدون
مصرف 3 دلار گازوئل یا ناچار ودن رای پیدا کردن پارکینگ در روزهای تعطل که کار

مشکل است تنها با کلیک کردن خرید مورد نظر خود را انجام دهید.

امـا سـنتها همچنـان وجـود دارنـد؛ هنـوز هسـتند کسـانی کـه عـاشق خریـد کـردن از
مغازههـا هسـتند. کسـانی کـه کتابهـای ـزرگ را بـه کتابهـای الکترونیکـ ترجـح
مدهند و کسانی که دوست دارند قل از خرید هر چز، آن را لمس کنند؛ اما آنها (و

من) در حال ر شدن هستیم.

افراد زر 20 سال اینترنت را اولن منع رای ارتباطات، خرید و دانلود کردن مدانند.
به خرید آنلان عادت کنید، فرصتهای فروشی که ایجاد مشود درک کنید و از آنها
هرهمند شوید. اگر شما ان کار را نکنید، به زودی دیگران از شما (به عنوان مشتری)

چنن استفادههای خواهند رد.
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