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یک ترفند بازاریای عصی: تسهل اولن خرید
ان مورد بیشتر رای فروشگاهها قال استفاده است. البته از همن ایده متوان در
وبسایت نز استفاده کرد. افرادی که به فروشگاههای زرگ مراجعه مکنند به دنبال
خرید بیش از یک محصول هستند. ان مقاله از کتای که دو سال قل نوشتیم با نام

«بازاریای عصی» گرفته شده است.

 

خرید از فروشگاههای زرگ
ررسی چند ساعتهای که توسط ما در فروشگاه شهروند انجام شد نشان مدهد وقتی
مردم وارد فروشگاه مشوند در چند دقیقه اول مقاومت زیادی در رار خرید دارند.

آنها بلافاصله به محض ورود به فروشگاه خرید را آغاز نمکنند.

اغلب اولن خرید، سختترن خرید است. وقتی اولن محصول در سبد قرار گرفت،
محصولات بعدی بسیار راحتتر در سبد قرار مگرد. ملاحظه جالب دیگر آن ود که
خریـداران در چنـد دقیقـه اول بـا دقـت اطلاعـات روی محصـول را مخواننـد و بـه
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قیمتها توجه زیادی نشان مدهند و با سختگری زیاد کالاها را انتخاب مکنند؛
ول هر چه زمان حضور در فروشگاه بیشتر مشود و به پایان خرید نزدیکتر مشوند

ان سختگری کمتر مشود.

اغلب کسانی که یک ساعت در فروشگاه ودند قیمت اولن محصول که رداشته
ودند را به خاطر داشتند ول قیمت آخرن کالاها را به یاد نداشتند.

بنـاران در فروشگاههـای کـه محصـولات زیـادی وجـود دارد اولـن خریـدها بسـیار
تعنکننده هستند.

اگر محصولات حراج و با تخفیف زیاد را به ابتدای فروشگاه منقل کنیم، اولن خرید
را آسانتر مسازیم و سرعت خریدهای بعدی نز افزایش میابد. همچنن انقال
جذابترن و رفروشترن محصولات به ابتدای فروشگاه متواند همن اثر را داشته

باشد.

 

به حرکت درآوردن چرخ خرید
هر خرید «اندازه حرکت» بیشتری ایجاد مکند تا خرید بعدی سرعتر انجام شود.
فرایند خرید در یک فروشگاه زرگ درست مانند به حرکت درآوردن یک چرخ سنگن
است که در ابتدای کار به انرژی و تمرکز زیادی نیاز دارد ول با شروع حرکت و افزایش

سرعت، چرخاندن آن آسانتر مشود، زرا «اندازه حرکت» بیشتر مشود.

 

تسهل اولن خرید در سایت
از ان ایده در وبسایت هم متوان استفاده کرد. در بازاریای ایمیل خود هرگاه
محصـول بسـیار عـال بـا قیمتـی بسـیار مناسـب معرفـ مکنیـد اـن کـار احتمـال
خریـدهای بیشتـر در همـان بازدیـد را افزایـش مدهـد. گـاهی متـوان محصـول یـا
خدمتی را بدون سود فروخت و توجه افراد را جلب کرد تا علاقهمندان محصولات
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بیشتری بخرند و ضرر ناشی از ارزان فروختن محصول اول جران شود.

 

تسهل اولن خرید در فروشگاه
حتی اگر فروشگاه کوچک دارید و مشتری رای خرید چند قلم کالای متفاوت به شما
مراجعه کرده، در فروش کالای اول سختگری نکنید حتی شاید با قیمت پیشنهادی
مشتری موافقت کنید. همن کار باعث مشود خریدهای بعدی مشتری در همان
بازدید به راحتی افزایش یابد. یادتان باشد که استفاده از تخفیف اغلب کار مناسی
نیسـت و بـاعث کـاهش درآمـد مشـود. اـن کـار را در اـن شرایـط خـاص پیشنهـاد

مکنیم و نه همیشه.
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