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5 دروغ راج درباره کارآفرینی
کارآفرینی یک از شرنترن واژههای دنیا است. فردی تصمیم مگرد کسبوکار
جدیـدی راهانـدازی کنـد و پـس از طـ مراحلـ سـخت و دشـوار صـاحب کسـبوکار
مشود. او متواند ایدههای خلاقانه خود را اجرا کند و آنها را به درآمد تبدل کند.
چنن شخص ن اقوام و دوستان از احترام زیادی رخوردار است و دیگران او را به
دید فردی موفق منگرند. شما هم شاید بارها به فکر کارآفرینی افتادهاید ول ترس از
ن از دست دادن موقعیت کنونی شما را منصرف کرده است. سوالشکست و همچن
که در ان مقاله ررسی مشود آن است که آیا باید دست به قمار زرگ زنیم تا

موفق به راهاندازی کسبوکاری جدید شویم؟

«ماری ک» پس از تصمیم جهت شروع کسب‌وکار، آن را با دشواری به انجام رساند.

شغلش را ترک کرد، پساندازش و هر آنچه که داشت رای ایدهاش سرمایهگذاری کرد.
بسیاری کارش را دوانگ مدانستند. اغلب، شانس با او همراه نود و مبایست
موانع را یک یک پشت سر مگذاشت. با وجود تمام سختیها وی به روزی دست

یافت. امروز شرکت آرایشی هداشتی «ماری ک» یک شرکت میلیارد دلاری است.
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همه ما به چنن داستانهای علاقه داریم، چون بسیار الهامبخش هستند؛ ول ان
داسـتانها متواننـد ـرای کارآفرینـان تازهکـار گمراهکننـده باشنـد. اـن داسـتانهای
قهرمانانه مگویند کارآفرن با به خطر انداختن هر چزی چون سرمایه، اعتبار و حتی
روابـط نزدیـک، بـه مـوفقیتی ـزرگ دسـت یـافت؛ ولـ همیشـه انطـور نیسـت. در
حقیقـت بسـیاری از کارآفرینـان موفـق بـا روشهـای محتاطـانه و محافظهکـارانه بـه

موفقیت رسیدهاند.

 

ریسک حسابشده
بسیاری عقیده دارند که ل گیتس وقتی تصمیم به تاسیس مایکروسافت گرفت
تمام لهای پشت سرش را خراب کرد و دانشگاه را ترک کرد و شرکتش را راهاندازی

کرد و موفق شد. ان داستان افسانهای بیش نیست!

«ریک اسمیت» اخرا راز زرگ را فاش ساخت. گیتس دانشگاه را رای همیشه ترک
نکرده ود و تنها مرخص ترم گرفته ود و در زمان ارقای مهارتهای رنامهنویسی و
روابط خود، از حمایت مال خانوادهاش رخوردار ود و طق استدلال اسمیت، اگر
ایده ل گیتس شکست مخورد، او رای اتمام تحصیلات به دانشگاه ر مگشت و

به زندگ همیشگ خود ادامه مداد.

گیتس علاوه ر داشتن حمایت خانواده، طرح دوم را نز در نظر داشت که در صورت
شکست به آن ردازد. او شخص است که هچگاه دست به خطرهای جدی نمزند.

بگذارید نمونه دیگری را ررسی کنیم. «ن» و «جری»  تصمیم به تولید نان شرینی
گرفتند. ایده اولیه آنها همن ود؛ اما وقتی متوجه قیمت بالای ازارآلات شدند،

سراغ ایدهای دیگر رفتند.

آنها دریافتند تولید بستنی بسیار ارزانتر است؛ بناران یک پمپبنزن خال را اجاره
کرده و شروع به فروش بستنیهای دستساز و تازه به افراد محل و مسافران کردند.

ابتـدای کـار بـه نـدرت توانسـتند هزینههـای خـود را ـوشش دهنـد؛ امـا مدانسـتند
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محصولشان فوقالعاده است و با تلاش فراوان پیشرفت زیادی کردند. پس از دو سال
بستنیهای خود را به عمدهفروشان محل فروختند و ان دادوستد آنها را به فکر
گسترش کسبوکارشان انداخت. ابتدا کسبوکار خود را به سطح استان و سپس

نالملل رسانند.

شرکتهـای دل، اـل و گوگـل کـه سـه نمـونه از موفـقترن کسـبوکارها در 20 سـال
گذشته هستند، کار خود را با ایدههای زرگ ول سرمایه بسیار کم آغاز کردند. آنها
آرزوهای خود را در خوابگاه، گاراژ و ول بسیار کم، به اجرا گذاشتند. تنها بعد از

پیشرفت کسبوکارشان به سرمایهگذاران روی آوردند.

اینان افراد باهوش و معقول هستند که به کاری که انجام مدهند باور دارند. آنها
بیشتر ر وقت خود سرمایهگذاری کردند و با ول شخص خودشان کار را شروع کردند
ریسک ودند. البته آنها ریسک کردند ول و بسیار مراقب هزینه کردن سرمایه خود

حسابشده!

کارآفرن معقول
کارآفرینان واقع افرادی معقول و البته شجاع هستند؛ ول شجاعت به ان معنا
نیست که بلافاصله با انجام کارهای ر مخاطره تمام سرمایه خود را از دست بدهند.
آنها ماهها و شاید سالها در کنار شغل کارمندی ایده خود را گسترش دادهاند و با
هزینه کردن بخشی از حقوقشان کسبوکار خودشان را پایهرزی کردهاند. شجاعت
آنها در ان وده که با وجود ترس و اضطراب کارشان را پیش ردهاند. آنها بارها از
اضطراب نتوانستهاند بخوابند و تصمیم به ترک شغلشان گرفتهاند ول پیشمان

شدهاند؛ زرا هنوز موقعیت رای راهاندازی کامل کسبوکارشان مهیا نشده ود.

 

دروغهای راج
در ان چند سال ان فرصت زرگ را داشتم تا با کارآفرینان موفق در اران مصاحبه
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کنم و از نزدیک با دیدگاههای آنان آشنا شوم. در ادامه به چند نکته مردازم که
قریبا در تمام آنها مشترک است.

1. کارآفرینی به سرمایهای هنگفت نیاز دارد
معمولا ان مورد حقیقت ندارد. بسیاری از کارآفرینان موفق مانند آقای شاهرخ زهری
مالک صناع غذای مهرام کارشان را با کمترن سرمایه و امکانات آغاز کردهاند. ان
افراد به دنبال رشد سرع نودهاند، بلکه به صورت تدریج از مجموعهای بسیار
کوچک آغاز کردهاند و درآمد حاصل را صرف توسعه کردهاند. متاسفانه بسیاری از
جوانـان ارانـی کـارآفرینی را در اجـاره محـل کـار، خریـد مـز و صـندل و فکـس و ...
مداننـد. بـدون تمـام اـن مـوارد متوانـد کـار را آغـاز کـرد و سـپس در فرصـتهای

مناسب امکانات لازم را فراهم آورد. 

2. کارآفرینی به تحصیلات عال نیاز دارد
کار من طوری است که در هفته با مدران و کارآفرینان زیادی رخورد دارم. نکته جالی
که مشاهده مشود آن است که تحصیلات عال در بسیاری از موارد نه تنها مزیت
خاص حساب نمشود بلکه مانع ر سر رشد سرع کسبوکار است. بسیاری از
فارغالتحصیلان دانشگاهی در زمینه تخصص خود فعالیت نمکنند؛ بناران اگر
مخـواهیم وارد کسـبوکار خـدمات گردشگـری شـویم، داشتـن مـدرک کارشناسـی یـا
کارشناسی ارشد الکترونیک کمک به موفقیت ما نمکند. مارک توان مگوید:
هچگاه اجازه نمدهم رفتن به دانشگاه مانع تحصیلاتم شود! کارآفرینان موفق
همـواره در حـال یـادگری هسـتند و کتابهـا و مطـالب مرتبـط بـا کارشـان را مطـالعه

مکنند.

3. کارآفرینی به ایدهای ناب نیاز دارد
من با ان دیدگاه کاملا مخالفم. اگر ایده خوی داشته باشیم شاید موفقتر باشیم
ول لزوما به ایدهای عجیب و متفاوت نیاز نداریم. چند نفر از شما تا کنون در خرید
کاموتر و قطعات آن با مشکل مواجه شدهاید؟ چند بار با فروشندگان بداخلاق،
طلبکار و بدون اطلاعات کاف رخورد کردهاید و از خرید منصرف شدهاید؟ من شخصا

https://modiresabz.com


5

سایت دیج کالا را یک از موفقترن سایتهای اران مدانم. کار ان سایت فروش
کــاموتر و قطعــات دیجیتــال اســت. وقتــی ســفارشی را ثبــت مکنیــد افــرادی
خوشرخورد با شما تماس مگرند و به شما اطمینان مدهند که همه چز خوب
پیش مرود و سفارش ارسال خواهد شد. سپس محصول به موقع ارسال مشود و
دقیقا همان چزی است که سفارش دادهاید! آیا مدانید قل از دیج کالا چند
سایت فروش کاموتر آغاز به کارکردهاند و با بدقول و یدقتی، مشتریان را از دست
دادهاند و اکنون به فراموشی سرده شدهاند؟ در قدم اول به جای آنکه به دنبال
ن موارد معمولق همهتر است به فکر اجرای قدرتمند و دق ی باشیمایدهای رویا

باشیم که رقیبان دیگر در آن کوتاهی مکنند.  

4. کارآفرینی ذاتی است
است. شما باید تا حدی استعداد موسیق کارآفرینی مانند نواختن ساز موسیق
داشته باشید؛ ول پیشرفت شما نه به استعداد شما بلکه به یادگری و تمرن مداوم
بستگ دارد. کارآفرینی یک علم است که البته سخت و پیچیده نیست. اگر بخواهیم
فقط با سع و خطا موفق شویم فرصتهای زیادی را از دست خواهیم داد. شما باید
ــداری و ــدریت، حساب ــای، م ــت، بازاری ــاره خلاقی ــی درب ــالب فراوان ــا و مط کتابه
مشتریمداری و ... مطالعه کنید. البته لازم نیست در تمام ان موارد متخصص شوید.
شاید مهمترن مهارت لازم رای کارآفرن «بازاریای» است. اغلب کارآفرینان به ان
موضوع علاقهای ندارند ول موفقیت هر کسبوکاری در گرو بازاریای حرفهای است.
پس اگر احساس مکنید استعداد ذاتی کاف رای راهاندازی کسب‌وکار و گرفتن

تصمیمات مناسب را دارید وقت زیادی را به مطالعه اختصاص دهید.

5. پس از مدتی تلاش به نتایج رویای مرسیم
موفقیت یک کسبوکار نیاز به زمان کاف و مقداری سرمایه دارد. اغلب کارآفرینان
موفق بارها شکست خوردهاند تا به موفقیت رسیدهاند. معمولا داستان کارآفرینان از
آنجای تعریف مشود که موفقیتها آغاز شدهاند. نکتهای که بسیاری از تازهکاران
نمدانند آن است که نمودار رشد کسبوکار نموداری خط نیست، بلکه منحنی

ینظم است که چرخههای از صعود و نزول را شامل مشود.
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رخـ از افـراد مگوینـد: دو سـال تلاش خـواهم کـرد و پـس از آن درآمـد و آینـدهای
تضمنشده دارم. شما در کارتان بارها و بارها با موفقیتهای زرگ مواجه مشود و
پس از مدتی یک بحران شما را به آستانه شکست مرساند و ان شرایط مدام تکرار
مشود؛ بناران بسیار سادهلوحانه است که تصور کنیم مدتی را تلاش خواهیم و
پس از آن فقط سود خواهیم رد. کارآفرینی همیشه به تلاش و حل مشکلات نیاز
دارد. اگر فردی اهل مبارزه نیستید و از حل مسائل خسته مشوید سراغ کارآفرینی

نروید!

با تمام ان توضیحات  اگر تصمیم گرفتید کارآفرن شوید، به شما تریک مگوییم.
منتظر چزی نباشید. از همن امروز کوچکترن قدم ممکن را ردارید و شاید در
سالهای آینده یک از موفقترن کارآفرینانی باشید که رای مصاحبه سراغ شما

بیاییم!

https://modiresabz.com

