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5 روش پیشرفته جذب ایمل بدون صفحه فرود!
در ان ویدوی آموزش دیجیتال مارکتینگ، ژان بقوسیان مدرس دوره «دیجیتال
مارکتینگ واقع» به شما آموزش مدهد چگونه با روشهای پیشرفته ایمل

مارکتینگ، ایمل بازدیدکنندگان سایت را دریافت کنید.

امروزه بازدیدکنندگان سایت خیل سختگرتر شدهاند و بهراحتی ایمل خودشان را
در سایت وارد نمکنند. روش کلاسیک جذب ایمل آن است که یک صفحه فرود
بسازیم. بازدیدکننده در صفحه فرود با یک پیشنهاد جذاب مواجه مشود که اگر
ایمل را وارد کند متواند ان پیشنهاد را دریافت کند؛ مثلا به او مگوییم پس از

ورورد ایمل م‌تواند فایل را بهصورت رایگان دانلود کند.

در اـن آمـوزش نمخـواهیم بـه اـن بـدهیات ردازیـم. در اـن ویـدو بـه 5 روش
پیشرفتـه جـذب ایمـل مردازیـم کـه بخشـی از دوره جدیـد «دیجیتـال مارکتینـگ
واقع» است. به شما یاد مدهیم بدون ساختن صفحه فرود سنتی ایملهای

زیادی جمعآوری کنید.
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با يک آموزش بسيار پيشرفته در خدمت شما هستم و مخواهم در مورد 5 روش
جذب ايمل صحبت کنم.

در واقع مخواهم بگویم که وقتی بازدیدکنندهای به وبسایت شما مآید چگونه
متوانید ایمل او را دریافت کنید. همچنن حتما مدانید که روش راج و

کلیشهای ان است که مخاطب را به یک صفحه فرود هدایت مکنیم که احتمالا در
آن صفحه فرود یک هدیه یا PDF قرار مدهیم و از مخاطب مخواهیم که ایمل

خود را وارد کند تا بتواند آن فال را دانلود کند.
ول ان آموزش در مورد ساختن صفحه فرود یا ایدهای که گفته شد نیست. در ان
conversion خواهم روشهای پیشرفتهتری را بگویم که باعث شود بتوانیدمقاله م
rate بالاتری ایجاد کنید؛ یعنی بتوانید تعداد خیل بیشتری را ترغیب کنید که ایمل

خود را به شما بدهند.

اکنون دیگر همه مدانند که وقتی به یک صفحه فرود هدایت مشوند که در آن
فایل رای دانلود وجود دارد و باید ایمل خود را بدهند، در آینده تعداد بسیاری
ایمل و تبلیغات دریافت خواهند کرد و خیل از افراد، دیگر به راحتی ایمل خود را
به شما نمدهند؛ به ان دلل که واقعا نمدانند که آن فال PDF یا هدیهای که

شما پشت ان صفحه گذاشتهاید کیفیت مناسب را دارد یا خر؟

قل از اینکه وارد موضوع شوم به شما توصیه مکنم که اگر فیلم آموزشی قبل به نام
«دیجیتــال مارکتینــگ در یــک ســاعت»را ندیدهایــد، حتمــا اــن ویــدو را از آدرس
دانلود کنید و ان فیلم کامل را ببینید تا با مدل جدید  modiresabz.com/dm
توانید آمادگدیجیتال مارکتینگ آشنا شوید که شامل 4 بخش است و سپس م

بیشتری داشته باشید که از ان مقاله استفاده کنید.

بناران در مدل جدید دیجیتال مارکتینگ که در ویدوی یکساعته توضح دادهام
گفته شد که کل دیجیتال مارکتینگ در 4 کار کلیدی خلاصه مشود. اولن کار جذب
ود؛ یعنی ترافیک ایجاد کنیم و افرادی را به وبسایتمان هدایت کنیم، دومن کار
فعالسازی ود؛ یعنی بتوانیم اطلاعات تماس ان افراد را بگریم، سومن کار ولسازی
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ود؛ یعنی بتوانیم کاری کنیم که افراد خرید خود یا اولن خریدشان را انجام دهند و
چهارمن کار حفظ یا  retentionود؛ یعنی کاری کنیم که اگر کسی یک بار خرید کرد از

سایت ما دور نشود و بارها بیاید و خریدهای بعدی خود را انجام دهد.

در اـن مقـاله انحصـاری و خـاص فقـط مخـواهم در مـورد 5 روش activation یـا
فعالســازی صــحبت کنــم؛ یعنــی بــا 5 روش بــبینیم کــه چگــونه متــوانیم ایمــل

بازدیدکنندگان سایت را دریافت کنیم.

 

1. مگاپست + ویدو
اولن ایده ان است که یک مگاپست درست کنیم و وقتی شخص مخواهد از
صفحه مگاپست خارج شود ویدوی پیشنهاد کنیم که رای دانلود آن ویدو شخص

ایمل خود را به ما بدهد؛ بناران ابتدا یک مگاپست درست مکنیم.

مگاپست، به یک مقاله خیل پایهای و طولانی و مرجع گفته مشود که قریبا هر
چزی که در یک حوزه خاص وجود دارد را در آن نوشتهایم.

مثلا فرض کنید مگاپست متواند راهنمای خرید کامل موبال باشد، در آن مقاله که
خیل مفصل است و احتمالا شامل مطلب کاف و چند ویدو، صوت و عکسهای
است، قدمبهقدم توضح مدهیم که در خرید یک موبال حرفهای شما باید چه
نکاتی را رعایت کنید و باید چه مواردی را به آن توجه کنید و هترن خرید را انجام
دهید. به ان نوع مقالات اصطلاحا مگاپست گفته مشود؛ بناران مقالاتی هستند
که مرجع هستند و اطلاعات خیل زیادی در خودشان دارند و اگر دققتر مخواهید
در مورد مگاپست و ساختن آن آموزش ببینید ویدوی آن به نام «ساخت مگاپست»

را از محصولات مدر سز تهیه کنید.

قدم بعدی ان است که افراد را به مگاپست هدایت کنید و وقتی مخواهند که از
صفحه مگاپست خارج شوند یک popup خروج بیاید و به آنها پیشنهاد دهد که
علاوه ر اطلاعاتی که در اینجا نوشته شده است آیا نمخواهید ویدوی آموزشی که
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شامل تمام اطلاعات مهم است را خیل راحت و به صورت تصوری ببینید!

بناران اولن روشی که اکنون در ایملمارکتینگ بسیار مطرح است و متوانید
ایملهای زیادی را جمع کنید، ساخت یک مگاپست است که افراد را به ان صفحه
هدایت مکنید یا به هر نحوی از جستجوی گوگل به آنجا هدایت مشوند و وقتی
مخواهند صفحه را ببندند یک popup ظاهر مشود و به آنها پیشنهاد مدهد که
ویدوی دانلود کنید و ان حالتی است که افراد خیل زیادی حاضر مشوند به
راحتی ایمیلشان را به شما بدهند و conversion rate خیل بالای در گرفتن ایمل

خواهید داشت.

مثلا اگر در گوگل کلمه «سیستمسازی» را سرچ کنید، مگاپستی که قبلا ساختهام، به
نـام «سیسـتمسازی کسـبوکار» ظـاهر خواهـد شـد. زمـانی کـه مخـاطب دنبـال علـم
سیستمسازی است ترغیب به کلیلک کردن آن مشود تا با محتوای مقاله آشنا شود.
در ان مگاپست قدم به قدم درباره علم سیستمسازی صحبت شده است. اینکه
سیستمسازی چیست؟ اجزای آن کدامند و ... که در هر بخش نز عکسهای انحصاری

و ویدوهای مرتبط نز آورده شده است.
وجود چنن حجم از مطالب باعث مشود که مخاطب در اولن بازدید به هچوجه
تمام آن را نخواند؛ ول نکته مهم ان است که احساس مکند یک منع و مرجع
بسیار باارزش پیدا کرده است؛ بناران ترجح مدهد اطلاعاتی را ثبت کند و بعدا

هم به ان مطالب دسترسی داشته باشد.
حال فرض کنید شخص تا پایان مگاپست رسد و قصد خروج از سایت را داشته
ظاهر  popup باشد. در ان حالت، وقتی موس به سمت دکمه خروج مرود یک 
خواهد شد که به بازدیدکننده که شاید اولن بار وارد سایت شده است پیشنهاد
دانلود یک ویدوی آموزشی 90 دقیقهای مدهد. ان کار خیل راحت افراد را ترغیب

مکند که قل از خروج آدرس ایمل خود را وارد و ویدوی رایگان را دانلود کنند.

بناران ان اولن روشی ود که به کمک آن به راحتی متوانید ایملهای زیادی را
نمایش  popup جذب کنید؛ یعنی مگاپستی درست مکنید و هنگام خروج یک 
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مدهید که پیشنهادمان ویدوی مکمل همن مگاپست است.

 

2. حفظ محتوا
دومن روش جمعآوری ایمل بازدیدکنندگان، «حفظ محتوا» است. ایده حفظ محتوا
ان است که وقتی بازدیدکننده با مقاله خیل عال یا مطلب مفیدی رخورد مکند
ترجح مدهد که کاش ان مطلب خوب را به صورت یک فال یا شاید به صورت
در کاموتر یا موبال خود ذخره مکرد و بعدا سر فرصت از ان محتوا  pdf یک 

استفاده مکرد.

بناران بسیاری از افرادی که به سایت ما مآیند و یک مقالهای را مبینند احتمالا در
همان لحظه اول تا آخر مقاله را نمخوانند و از صفحه خارج مشوند. حال اگر ما
روشی را فراهم کنیم که شخص قل از خارج شدن ان امکان را داشته باشد که ان
مقاله یا محتوای خوب را رای خودش به صورت یک فال نگهداری کند به احتمال

زیاد حاضر خواهد شد ایمیلش را به ما بدهد.

فرق ان روش با روش صفحه فرود یا landing page ان است که متوان گفت ان
گوییم که هیچابتدا به افراد م landing page دو دقیقا عکس هم هستند ما در
بـه شمـا نمدهیـم و مخـواهیم ایمیلشـان را بدهنـد، سـپس نشـان مدهیـم کـه
محتوای ما چیست؛ ول در ان روش ابتدا محتوایمان را نشان مدهیم که شخص
بخواند و اگر خوشش آمد متواند ایمل خود را وارد کند تا بتواند ان محتواها را

به صورت یک فال در کاموتر خود ذخره کند.

بناران ما در صفحه فرود در واقع بهجای اینکه صرفا دکمه بگذاریم و ایمل بگریم،
طراح ن کار لازم نیست صفحه فرود خاصرای ا دهیم کهمحتوای خود را قرار م
کنیم؛ بلکه متواند یک از هترن مقالات وبسایتمان باشد و سپس popup خروج
قرار مدهیم که اگر شخص خواست صفحه را  popup exit  intent دهیم یاقرار م

ببندد ان popup ظاهر مشود و پیشنهاد مدهیم که محتوا را دانلود کنید.
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مثلا اگر مجدد در قسمت سرچ گوگل بازاریای با اینستاگرام را سرچ کنید مقالهای از
مدر سز رای شما مآورد که 7 ترفند گفتهایم و وقتی شخص مخواهد از ان
صفحه خارج شود اتفاق که مافتد ان است که پیشنهادی به او داده مشود که
آیا pdf ان مقاله را مخواهید و شخص کاف است که ایمل خود را وارد کند و به

محض زدن دکمه دانلود، دانلود فال pdf ان مقاله شروع مشود.

بناران در دومن روش ما ابتدا محتوا را نشان مدهیم و بعد به مخاطب پیشنهاد
مدهیم چون ان محتوا ارزشمند است، متوانید آن را در کاموتر خود حفظ کنید.

 

3. قفل محتوا
به نظر من اکنون یک از فوقالعادهترن و سادهترن روشها رای یک دیجیتال مارکتر
اـن اسـت کـه بـا کمـک اـن ترفنـد بسـیار سـاده بتوانـد ایملهـای بسـیار زیـادی را

جمعآوری کند.

مـا ابتـدا چنـد محتـوای ارزشمنـد سایتمـان را انتخـاب مکنیـم کـه منظـور از محتـوا
متواند مقاله یا... باشد؛ بناران یک صفحه خاص از سایتمان را انتخاب مکنیم،
ترجیحا صفحهای که از گوگل ورودی زیادی دارد و سپس یک popup با تاخری ر روی
آن قـرار مدهیـم؛ مثلا وقتـی مقـاله بـاز شـد بعـد از 2 یـا 3 ثـانیه یـک popup تمـام
صفحهای ر روی تصور مآید که ان popup یک نکته بسیار رز و کوچک دارد و
اولا  popup نل خود را به شما بدهند. ازیادی ایم شود که افراد خیلباعث م
تمام صفحه است و دوما دکمه بستن یا خروج ندارد. به ان ایده قفل محتوا
مگوییم و پیشنهاد مشود که ان مقاله خاص است و رای افراد وژه و اعضای
ن مقاله دسترسی داشته باشید کافخواهید به اسایت ما است اگر شما هم م
است که ایمیلتان را به ما بدهید تا همن الان دسترسی را رای شما باز کنیم و اگر

شخص قبلا وارد شده باشد به هچوجه هچ قفل محتوای اتفاق نمافتد.

به نظر من ان ایده در ان 5 روش جدیدی که گفته مشود فوق‌‌العاده است و نیازی
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یا فیلم درست کنید بلکه صرفا کاف است که یک از مقالات خوب  pdf نیست که 
سایتتان را پیدا کنید و ان popup را روی آن اضافه کنید و وقتی شخص ایمل را

وارد کرد دسترسی به مقاله داده مشود.

یک نمونه خوب در سایت مدر سز ان است که مثلا در قسمت سرچ گوگل عبارت
بازاریای 5 بعدی را سرچ کنید اگر مقاله را باز کنید و شروع به خواندن آن کنید
اتفاق که مافتد ان است که یک popup تمام صفحهای مآید که شخص رای

مشاهده مقاله باید ایمل خود را وارد کند.

بناران ان سومن ایده عال ود که به کمک آن متوانید به راحتی ایملهای
زیادی را جذب کنید.

کمکم مبینیم که تنها راه جمع کردن ایمل صرفا ان نیست که یک صفحه فرود
درست کنید و یک pdf یا ویدو در آن قرار دهید و ایمل را بگرید سپس دسترسی

را بدهید متوانید کارهای بسیار خلاقانهتری انجام دهید.

 

 4. خودآزمای
چهارمن ایده ان است که ما خودآزمای رگزار کنیم. خیل از افراد به خودآزمای و
دیدن یک امتیاز یا دیدن نتیجه پاسخهایشان خیل تمال بیشتری دارند تا دانلود

یک محتوا.

مثلا فرض کنید شما یک محصول درباره مدریت ساختهاید و وقتی مخاطب وارد
اـن صـفحه محصـول مشـود و مخواهـد خـارج شـود یـک exit popup مآیـد و
مگوید تا چه مزان مدریت بلد هستید و ن 1 تا 100 امتیازتان در مدریت چند
است؟ اتفاق که مافتد مخاطب ابتدا خودآزمای را مبیند و به چند سوال جواب
مدهد و بعد به او مگوییم که ایمل خود را بدهید تا نتیجه را رایتان ارسال کنیم
و وقتی شخص به پایان خودآزمای رسیده است تمایلش خیل بیشتر است که به

راحتی ایمل خود را وارد کند تا بتواند نتیجه را ببیند.
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modal نهـای زیـادی وجـود دارد ماننـدـرس و سایتسازهـای دیگـر پلاگـرای ورد
survey و... که به راحتی متوانید با آنها خودآزمای درست کنید و کاری کنید که

مخاطب ایمل خود را به شما بدهد.

نکته بسیار ظریف در ساختن خودآزمایها ان است که افراد اگر بدانند با ان
خودآزمای خودشان را مسنجند تمال بیشتر مشود؛ یعنی به جای اینکه مثلا
بگویید کدام روش مدر هترن است دقیقا بگویید شما از کدام روش مدریت

استفاده مکنید یا شما چقدر مدریت بلد هستید؟

بناران شخص رای ارزیای شخص خود خیل راحتتر حاضر است که ایمیلش را در
اختیار شما قرار دهد.

 

5. محصول رایگان
آخرن روش شاید در نگاه اول جدید به نظر نیاید ول روشی که اکنون توضح
مدهم کاملا جدید است. ما یک محصول رایگانی درست مکنیم که در گذشته
ایجاد مکردیم و یک محتوای رایگان در آن قرار مدادیم  landing page صرفا یک

ول اکنون به جای محتوای رایگان، محصول رایگان درست مکنیم.

یک  landing  page مثلا در وردرس وقتی یک فال رایگان درست کردیم به جای 
صفحه محصول درست مکنیم که قیمت آن را متوانیم صفر تومان بگذاریم یا
متـوانیم بگـوییم مثلا pdf مـا 9900 تومـان اسـت و وقتـی شخـص بـه اـن صـفحه
هدایت شد یک  popupرای او مآید و به او مگوید کون 100 درصد تخفیف رای

خرید ان محصول.

اتفـاق کـه مافتـد اـن اسـت کـه افـراد مبیننـد یـک محصـول کـه ـول اسـت را
دانلود کنند و خیل ول رداخت چتوانند با 100 درصد تخفیف و بدون هم
عجیب است افرادی که در صفحه دیگر حتی ایمل خود را نمدهند. در ان حالت
چـون احسـاس مکننـد محصـول را خریـداری مکننـد بـه راحتـی نـه تنهـا نـام، نـام
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خانوادگ و ایمل بلکه شاید شماره موبال، اسم شهرشان و آدرس خود را در اختیار
شما قرار دهند.

وقتی شخص ذهنیتش آماده مشود که در حال انجام یک خرید است حاضر است
اطلاعات بیشتری وارد کند.

از ان ترفند بسیار عال و جدید استفاده کنید تا نه تنها ایمل بلکه هر اطلاعات
دیگری را که مخواهید، بتوانید از مخاطبان خود جمع کنید و اطلاعات کاملتری را

دریافت کنید.

بناران اگر مصمم هستید یک دیجیتال مارکتر بسیار حرفهای و قوی شوید متوانید
یـا خودتـان در اـن دوره شرکـت کنیـد یـا یکـ از کارمنـدان قـوی و بـاهوش خـود را
بفرستید که بعد از 6 ماه یک دیجیتال مارکتر بسیار قدرتمند در مجموعه شما وجود

دارد که متواند کارهای سایتتان را به خوی پیش رد.

یادتان باشد که کار اصل یک دیجیتال مارکتر افزایش فروش و ایجاد سود است؛
بناران هر سرمایهگذاری که رای یادگری دیجیتال مارکتینگ انجام مدهید مطمئن

باشید چندن رار آن به راحتی به شما رمگردد.

 

لطفـا اـن ویـدو را بـا دقـت مشاهـده کنیـد و اگـر سـوال داریـد زـر همـن مطلـب
بنویسید.
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