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نکاتی رای کارآفرینان
از ایده خود محافظت کنید

اگر واقعا فکر مکنید محصول یا ایده شما جدید و منحصربهفرد است هترن راه
رای محافظت از آن به ثبت رساندنش مباشد. با ان کار دیگر شخص نمتواند از
روی محصـول یـا ایـده شمـا کـیرداری کنـد و در صـورت کـیرداری متوانیـد از آن

شخص شکایت کنید.

همچنن با به ثبت رساندن محصول یا ایده خود متوانید بعدا ان امتیاز را به
دیگران بفروشید، اجاره دهید یا توسط آن جواز کسب دریافت کنید. و مهمتر از همه
آنکه متوانید با استفاده از ان امتیاز سرمایهگذاران را به حمایت مال ترغیب کنید.

ریچارد رتون، مشاور شرکت زینس لینک مگوید: وقتی شما ایده خود را به ثبت
مرسانید متوانید از موضع قدرت با سرمایهگذاران وارد مذاکره شوید. ان کار به

شما و ایده شما ارزش و شخصیت مبخشد.
ابتدا مطمئن شوید که قل از شما چنن ایده یا محصول به ثبت نرسیده است. بعد
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از اینکه مطمئن شدید ان ایده یا محصول تا به حال به ثبت نرسیده است، باید رای
به ثبت رساندنش اقدام کنید. ممکن است ان کار کم زمانر باشد ول مطمئن

باشید ارزش آن را خواهد داشت.

اگر حس مکنید فرآیند به ثبت رساندن ایده یا محصولتان پیچیده است، متوانید
از یک مشاور یا وکل کمک بگرید. اگر هزینه کاف رای گرفتن مشاور یا وکل ندارید
متوانید با یک شرکت وارد مذاکره شوید و آنها ان هزینه را در قبال چند درصد از
امتیاز ایده یا محصول قل کنند. به طور مثال ران همیلتون، کارآفرینی که به تولید
لنزهای چشم یک بار مصرف مشغول است، با یک شرکت به توافق رسید که
هزینههای به ثبت رساندن ایده را شرکت قل کند و در عوض همیلتون نز قول کرد
50 درصد از امتیاز آن را به شرکت واگذار کند. به محض اینکه همیلتون ایده را به
ثبت رساند توانست از چند شرکت دیگر نز سرمایهای به مبلغ 33 میلون وند جذب

کند.

او مگوید به ثبت رساندن ایده یا محصول یک از مهمترن اجزا ارزش بخشیدن به
کسبوکارتان مباشد. ممکن است بدون امتیاز نز پیشرفت کنید ول در ان صورت

هر کس متواند کار شما را کیرداری کند.
اگر ایده یا محصول شما جدید نباشد و فقط هود محصول دیگری باشد نمتوانید
آن را به ثبت رسانید. رای همن هتر است قل از اینکه با سرمایهگذاران وارد مذاکره
شوید یک تفاهمنامه رسم تهیه کنید تا مطمئن شوید در صورت عدم تفاهم، آنها
از ایده شما استفاده نخواهند کرد. گیلز کرون، کارمند شرکت حقوق لوئیس سیلکن
مگوید: ان تفاهمنامه باید مختصر و مفید باشد و هتر است توسط یک وکل
نوشته شود. همچنن طرفن باید متعهد شوند که موارد بحث شده در جلسه را

مخف نگه دارند.

اگرچه ان نوع تفاهمنامهها بسیار سودمند است، کارآفرینان تازهکار نمتوانند به
راحتی سرمایهگذاران را به امضا آن وادار کنند. واقعیت ان است افرادی که شما با
آنها وارد مذاکره مشوید نسبت به شما از جایگاه بالاتری رخوردارند و تمایل به
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امضا ان نوع تفاهمنامهها نشان نمدهند. وی ادامه مدهد اگر شما در چنن
شرایط گر کردید، هترن کار ان است که ر روی تمام مراسلات خود کلمه محرمانه

را یادداشت کنید. ان کار تا حدودی متواند موثر باشد.

هری کراگو، بنیانگذار شرکت یج اسموثز، یک شرکت تولیدی نوشیدنی مگوید:
مردم که از ایده شما تعریف مکنند بسیارند؛ ول متاسفانه به تعداد کم از افراد
هستند که بخواهند واقعا از ایده شما حمایت کنند. با بسیاری از افراد راجع به
بسیاری از ایدههای خوب صحبت کردم. با وجود اینکه اکثر آنها با ایدههای من
موافق ودند ول قریبا هچکدام وارد عمل نشدند. دنیا ر است از انسانهای که
ایدههای خوی در سر دارند؛ ول انسانهای که بتوانند در عمل آن را ثابت کنند، کم

هستند.

او اضـافه مکنـد: اگـر کسـی مخواسـت ایـده مـرا کـی کنـد، حـداقل 2 سـال طـول
مکشید تا به جای رسد که من هماکنون قرار دارم. البته به نظر من هچ کس

نمتواند به خوی من ان کار را انجام دهد.
باید بدانید ترس از دزدیده شدن ایده یا محصولتان نباید شما را از مشاوره گرفتن از
افراد مطمئن باز دارد، چرا که در ان صورت خود را از کمک آنها محروم ساختهاید.
استو کلارک، مدر اجرای موسسه اقتصادی اینتاست مگوید: شما باید ایدهها و
نظرات خود را به متخصصن ارائه دهید، در غر ان صورت به انزوا کشیده مشوید
و نمتوانید مطمئن شوید که آیا آن ایده به یک طرح موفق تبدل مشود یا خر.
هر فاکتوری که احتمال شکست را کم مکند بسیار مهم و حیاتی است و مشاوره

گرفتن از افراد متخصص یک از مهمترن فاکتورها مباشد.

نکته: از تمام جلسات و مذاکرات خود با سرمایهگذاران صورت جلسه تهیه کنید.

 

از سودهی کار خود مطمئن شوید
بعد از اینکه ایده طلای خود را پیدا کردید و تحقیقات لازم را در آن زمینه انجام
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دادید و مطمئن شدید ایده شما جواب خواهد داد، یک تکه کاغذ ردارید، به یک
اتاق خلوت روید و ررسی کنید که آیا ان ایده واقعا سودآور خواهد ود یا خر.
یک از شاعترن دلایل که باعث زمن خوردن کسبوکارهای نوپا مشود تمام
شدن مناع مال قل از رسیدن کسبوکار به شرایط سودآور است. در واقع خیل از
کسبوکارها به محض راه افتادن به دلل کمود ودجه زمن مخورند حتی تصور
ان اتفاق هم رای همه مردم بسیار آزاردهنده است. تصور اینکه بعد از ساعتها
تفکر رای رسیدن به یک ایده خوب و صرف ماهها تلاش رای ررسی بازار، فقط به
خاطر تمام شدن ودجه نتوانید محصول خود را وارد بازار کنید یا خدمتتان را به

مردم ارائه کنید.

تنها راه رهای از ان مشکل، ررسی دقق آمار و ارقام مروط به کسبوکار قل از
شروع آن است. از سوالهای پایهای شروع کنید. تولید محصول یا ارائه خدمات
چقدر رای شما هزینه رمدارد؟ آیا اگر تعداد محصول را زیاد کنید هزینه اولیه آن
کمتر مشود؟ آیا مقرون به صرفه است که خودتان آن را تولید کنید یا اینکه تولید
آن را به دیگران واگذار کنید؟ اگر مخواهید محصول خود را به فروشگاهها بفروشید
قیمت مصرفکننده چقدر خواهد ود؟ در هفته چه تعداد متوانید بفروشید؟
هزینههای مروط به بستهبندی، انبار و حملونقل چقدر خواهد ود؟ هزینه استخدام

رسنل چقدر خواهد ود؟

همانطور که مشاهده مکنید، به محض جواب دادن به ان سوالها، سوالهای
بیشتری به ذهن شما خطور خواهند کرد.

بعد از پاسخ دادن به ان سوالها متوانید گردش نقدینگ، سود حاصل از فروش و
سود خالص و غره را محاسبه کنید. البته اگر با اعداد و ارقام میانه خوی ندارید هتر
است ان کار را به مرور زمان انجام دهید. رای کارآفرینان تازهکار ان نوع محاسبهها
بسیار وحشتناک است و اکثرا تمال دارند خود را قانع کنند که بعد از شروع کار همه

چز درست خواهد شد.

البته لازم به ذکر است که ان نوع حساب کتابها تا حدودی با خیالباف نز همراه
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مباشد؛ زرا شما باید محاسبات را رای 3 سال آینده تخمن زنید و ان کار را زمانی
انجام مدهید که هنوز شروع به کار نکردهاید. هر چند در چنن مقطع زمانی تمام
اعداد و ارقام یک سری فرضیات خیال مباشند؛ ول شما باید خود را به انجام ان
کار وادار کنید. با ان کار آینده خود را به طور شفاف ترسیم مکنید و به خود و
زی منسجمرنامهر نبدون چن بخشید. از طرفاطرافیان اعتماد به نفس زیادی م
به هچ وجه نمتوانید بانک، سرمایهگذار و غره را رای تامن سرمایه اولیه قانع

کنید. به همن دلل است که ررسی اعداد و ارقام بسیار اهمیت دارد.
ری فرنکلن، یک از مشاورن شرکت زینس لینک مگوید: شاید ررسی طرح از
لحاظ مال و سوددهی، کار بسیار خستهکنندهای باشد ول بدانید بدون آن هرگز
نخواهید فهمید آیا طرحتان موفق خواهد شد یا خر. مهمترن عامل شکست
کسـبوکار، عـدم رنـامهرزی درسـت و واقعبینـانه، کمـود ـودجه و تخصـص لازم و
همچنن عدم توجه به نصیحتهای دیگران است. اگر در رنامهرزی مشکل دارید

هرگز موفق نخواهید شد.
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