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کاشتن بذر تردید در تبلغ نویسی
گاهی در تبلغ نویسی صفحه محصول لازم است به رقیبان ردازیم؛ مثلا رقی کارش
خوب نیست و با فریب سع مکند مخاطبان ما را جذب کند. یک مثال ساده زنیم.
رخ از موبالفروشها قیمت موبایل را 50 هزار تومان کمتر از قیمت واقع آن
اعلام مکنند. وقتی درخواست خرید آن موبال را دارید مگویند باید اپلیکیشنهای
لازم را خودمان نصب کنیم، در غر انصورت موبال را به شما نمفروشیم! رای

نصب اپلیکیشن هم 100 هزار تومان دریافت مکنند!

افراد زیادی هم در صنعت آموزش وجود دارند که یک محصول آموزشی مخرند؛ آن را
چند بار مشاهده مکنند و بلافاصله محصول با همان موضوع تولید مکنند و تبلغ
مکنند تا بفروشند. حالا فرض کنید محصول آموزشی شما را خریداری کردهاند و از

مطالب آن، یک آموزش ساختهاند که کی مطالب شما است.
سوال ان است که چگونه در صفحه محصول خودمان با تبلغ نویسی حرفهای
مخاطبـان را مقاعـد کنیـم کـار مـا بسـیار هتـر و حرفـهای تـر اسـت و کـار رقیبـان

سوالرانگز است.
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روش اشتباه تبلغ نویسی: بدگوی از رقیبان
شاید تصمیم بگریم موضوع را در صفحه محصول توضح بدهیم و بگوییم رخ از
رقیبان موبالفروش ما فریبکار هستند و معیارهای اخلاق را رعایت نمکنند. یا
رای رای مثال دوم بگوییم ان مدرس جدید بسیار مبتدی و تازهکار است و مطالبش
را از ما کی کرده است. ان روشها معمولا اوضاع را رای ما بدتر مکند. خیل از
مخاطبان فکر خواهند کرد که ما با ان افراد مشکل شخص داریم یا آنها واقعا قوی
و مهم شدهاند که انقدر نگران ان موضوع هستیم. پس در تبلغ نویسی حرفهای

هتر است هچگاه بهطور مسقیم رقیبان را زر سوال نریم.
در ادامه مقاله روشی بسیار حرفهای را توضح مدهیم تا ضعف رقیبان را رملا کنید
بدون آنکه از آنها بدگوی کنید. همچنن به مخاطب نشان بدهید که واقعا به

فکرش هستید و نمخواهید در خریدهای خودش متحمل ضرر شود.

 

کاشتن بذر تردید
در تبلغ نویسی پیشرفته روشی بسیار جالب و حرفهای وجود دارد که نامش «کاشتن
بذر تردید» در ذهن مخاطب است. در ان روش بهجای گفتن هر نکته منف درباره
داریم تا حقایقز مخاطب را به فکر وا مرانگرسیدن سوالاتی تامل رقیبان، با
رایش رملا شود که از آن اطلاع ندارد. سپس خودش به ان نتیجه مرسد که کار

رقیبان مشکل دارد و باید به خود شما مراجعه کند.
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مثال اول: آموزش کسب ثروت
فـرض کنیـد شمـا آمـوزش کسـب ثـروت مدهیـد و یکـ از رقیبـان شمـا جلـوی یـک
اتومل گران چند میلیاردی فیلم تهیه مکند تا ان ذهنیت را القا کند که خودش
ثروتمند است. شما متوانید در صفحه محصول خود بنویسید: «آیا تا به حال فکر
کردهاید که چرا رخ از مدرسهای کسب ثروت همیشه جلوی ماشن مایستند و
داخل اتومل نمنشینند تا آموزش بدهند!؟» شما با همن یک جمله بذر تردید را
در ذهن مخاطب مکارید و مخاطب به چزی فکر مکند که شاید تا به حال به آن

توجه نکرده ود.

مثال دوم: همایش زرگ بازاریای اینترنتی
رقیـب شمـا در حـال تبلـغ و ثبتنـام یـک همـایش ـزرگ بازاریـای اینترنتـی اسـت و
مطالبش را از شما رداشته و مخواهد با نام خودش ارائه کند. شما مبینید ان
رقیب گرام در چند جای شهر لورد اجاره کرده است. شما کاف است در صفحه
محصول بازاریای اینترنتی خود بنویسید: «آیا عجیب نیست افرادی که ادعا مکنند
به بازاریای اینترنتی مسلط هستند چرا خودشان رای بازاریای از لورد استفاده
مکنند!؟» همن یک جمله کاف است تا بسیاری از مخاطبان متوجه شوند اصل
مـاجرا چیسـت. شمـا در اـن جملـه نـه از خودتـان تعریـف کردهایـد و نـه بـه رقیـب
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یاحترام کردهاید. فقط از موضوع تعجب کردهاید.

 

مثال سوم: فروشنده عطرهای قلی
رقیب شما عطرهای قلی مفروشد و آن را بهجای عطر اصل ارائه مدهد. رای
شکسـت دادن شمـا، عطرهـا را بـا قیمـت پـانتری ارائـه مدهـد و ادعـا مکنـد
عطرهایش اصل هستند. شما متوانید به شوخ بنویسید: «رخ از همکاران ما
آنقدر به فکر مردم هستند که عطر 99 دلاری را تهیه مکنند و هزینه حمل آن را هم
از خارج، خودشان به عهده مگرند و آن عطر را با قیمت 700 هزار تومان مفرشند.

اگر کارخانه خارج سازنده از ان همکار ما خرید کند کل سود خواهد کرد!»
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مثال چهارم: موبال ارزان
رقیب شما موبال گلکسی نوت 9 را 300 هزار تومان ارزانتر از بقیه مفروشد. روش
کارش ان است که مداد اوریجینال را خارج مکند و یک مداد قلای جای آن قرار
مدهد. شما نمتوانید وارد رقابت قیمت شوید. کاف است از روش کاشتن بذر
تردید در تبلغ نویسی استفاده کنید. فقط بگویید: «رخ از همکاران قیمت موبال
را پانتر از قیمت واقع مفروشند و عجیب است که همیشه مداد اوریجینال

همان گوشی را جداگانه دارند و با قیمت 800 هزار تومان مفروشند!»

پس دیدیم که اغلب هتر است رقیبان را بهصورت مسقیم زر سوال نرید و از آنان
بدگوی نگویید. از روش کاشتن بذر تردید استفاده کنید!
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