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ساخت زنجره محصولات رای مدرسها
«زنجره محصولات» مفهوم بسیار مهم در بازاریای است. رای تبدل شدن به یک
مدرس مرجع باید زنجرهای از محصولات داشته باشید. هچ مدرس مرجع در جهان
وجود ندارد که فقط یک محصول داشته باشد. منظور از زنجره محصولات آن است
کـه چنـدن محصـول داشتـه بـاشیم کـه هرکـدام به‌صـورت مسـقیم یـا غرمسـقیم
محصولات دیگر را تبلغ مکند. اگر مخاطب یک از محصولات ان زنجره را تهیه کند

با محصولات دیگر هم آشنا مشود.

اگر ایده زنجره محصولات را پیاده کنیم، محصولات رایگانی داریم که هر کسی به
راحتـی متوانـد تهیـه کنـد و بـا روش تـدریس و مطـالب مـا آشنـا شـود. در همـن
محصول رایگان متوانیم یک محصول ارزان را تبلغ کنیم. عدهای که از محصول
رایگان ما استفاده کردهاند و آن را ارزشمند تشخیص دادند یک قدم دیگر رمدارند و
محصـول ارزان مـا را تهیـه مکننـد. کـار همنطـور ادامـه پیـدا مکنـد و عـدهای از

مخاطبان حاضر مشوند محصولات گرانتر را تهیه کنند.
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در جلسات مشاوره با سخنرانانی رخورد مکنم که یک همایش، رنامهرزی کردهاند و
تبلیغات زیادی انجام دادهاند و از آن همایش اسقبال نشده است. آنها مگویند
که در مجلات و سایتهای مختلف تبلغ کردهاند، ول تعداد ثبتنامها بسیار کم
است. آیا تشخیص دادید مشکل ان افراد چیست؟ آنها ر بازاریای محصولات
رایگان و ارزان تمرکز نکردهاند! در واقع آنها زنجره محصولات ندارند. اگر ان کار را
انجـام مدادنـد و در محصـول ارزان، همـایش را تبلـغ مکردنـد کـار خیلـ راحـتتر
مشد. مخاطبان اگر شما را به خوی نشناسند، اعتماد نمکنند که ول و وقت

خودشان را صرف همایش شما کنند.
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چگونه در یک محصول، محصول دیگری را تبلغ کنیم؟

1. جلد محصول
از جلـد محصـول متـوان ـرای تبلـغ محصـولات دیگـر اسـتفاده کـرد؛ مثلا روی جلـد
بنویسیم که اگر به مطالب ان محصول مسلط شدید قدم بعدی آن است که محصول
«ب» را تهیه کنید. محصول «ب» شامل آموزشهای پیشرفتهتر است. در پشت جلد
یک دیویدی، محصولات دیگری را پیشنهاد بدهید که متواند مفید باشد؛ حتی
متوان عکس محصولات بعدی زنجره را روی جلد یا پشت جلد محصول نمایش

داد.

2. بستهبندی محصول
یک از اولن کارهایم رای افزایش فروش سایت مدر سز آن ود که کارتهای چاپ
کردم که هر کدام عکس و توضیحات یک از محصولات ود. وقتی کسی در سایت
محصول را سفارش مداد، باتوجهبه موضوع آن، چند کارت معرف محصولات دیگر
را داخل قاب دیویدی قرار مدادم. عدهای بعد از چند روز تماس مگرفتند و درباره

محصولاتی که کارتش را فرستاده ودم سوال مکردند و در نهایت خرید مکردند.

کاف است شخص از محصول که خریداری کرده کاملا راض باشد. بلافاصله به ان
فکر مافتد که محصولات دیگر را هم ررسی کند و اگر رایش مفید است آنها را هم

تهیه کند. کار شما ان است که محصولات مناسب را به خریدار پیشنهاد بدهید.

3. محتوای محصول
گاهی در محتوای محصول نمتوان تمام جزئیات یک موضوع را توضح داد. در ان
موارد هتر است محصولات دیگر خودتان را معرف کنید تا افراد علاقهمند محصولات
دیگر را تهیه کنند. البته منظورم بههچوجه ان نیست که مطلی را ناقص بگوییم تا

خریدار مجور شود محصول دیگری را هم تهیه کند!

 

اگر مخواهید محصولات آموزشی شما فروش بیشتر داشته باشد، حتما از ایده
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زنجره محصولات استفاده کنید!
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