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با رها قدم ردار
گوی بعض از افراد در تجارت چوب جادوی دارند، نه فقط به ان خاطر که به ول و
ثروت زیادی دست میابند (هر چند که ان تنها دلل خوی است) بلکه به ان دلل
که در هر کاری تاثر مثبتی به جا مگذارند. رای ایشان تجارت نوع لذت است.
آنها سخاوتمندانه ان حس خوبشان را به ما منقل مکنند. ان افراد مانند ر
هستند. گرچه تعدادشان زیاد نیست اما به راحتی متوان آنها را از میان انوه

جمعیت تشخیص داد. آنها رهران کارآمد و قدرتمند جنگل هستند.
زرا در دنیای تجارت امروز کمتر متوان چنن افرادی را پیدا کرد. دنیای تجارت ر از

شرکتهای ورشکسته و مدران نالایق است که فقط شرایط را بدتر مکنند.

 

انسانهای موفق، افرادی هدفمند هستند
رهای واقع همگ افرادی هدفمند هستند. آنها در تمام ابعاد زندگ، اهداف را
رای خود تعن مکنند. ان افراد اهداف شخص و کاریشان را یادداشت کرده و به
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انواع کوتاهمدت، میانمدت و بلندمدت طبقهبندی مکنند.
داشتن هدف به ما کمک مکند رویاهایمان را به حقیقت رسانیم، از وقت و انرژی

خود درست استفاده کنیم و با رنامهرزی صحح به نتاج مطلوی دست یابیم.

 

رویاردازان
رویاهای زرگ داشته باشید. بیشتر افراد رای انجام کارها، ماهها و سالها از تعداد
محدودی از توانایهایشان استفاده مکنند. انها نمتوانند افراد تاثرگذار باشند.
افـراد موفـق بـا کارشـان زنـدگ مکننـد و نفـس مکشنـد، مخوابنـد و رویـاردازی
مکنند. ان عشق و علاقه ساختگ نیست. اگر نسبت به کارتان ان عشق و علاقه را
نداریـد یـا نمتوانیـد سـختیها و مشکلات آن را تحمـل کنیـد، هتـر اسـت کـار یـا

اهدافتان را تغر دهید.

 

قدرت افراد
رهـا گروهـی از افـراد علاقهمنـد و مـاهر را در کنارشـان داشتنـد.  بـه طـور کلـ همـه

اطرافیان تاجران موفق کسانی هستند  که به اندازه خود او موفقاند.
افراد موثر و کارامد با شرایط و سنن مختلف سر راهتان قرار مگرند. آنها لزوما
جوان، خوشقیافه و تحصل کرده دانشگاه نیستند. موتسارت اولن آهنگش را در 7
سالگ ساخت. ل گیتس، ثروتمندترن فرد دنیا، 20 ساله ود که مایکروسافت را
تاسیس کرد. اماریکراک، بنیانگذار مکدونالد، ان شرکت را در سن 52 سالگ افتاح

کرد.
افراد مناسب را در کنار خود نگه دارید، افرادی که بهدردتان نمخورند، از خود دور

کنید و فقط آن زمان متوانید به جلو حرکت کنید.
انتخاب افراد مناسب، حفظ آنها و انگزه دادن به آنها رای رسیدن به اهداف
است که با موفقیت سازمانها ارتباط ق آنها عواملی و تشوفروش و راهنما
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تنگاتنگ دارد.

 

عملکردی متعادل
اینکه همیشه کار کنید و از زندگیتان لذت نرید، نه تنها از شما انسان افسردهای
مسازد، بلکه شانس ر ودن را هم از شما مگرد. تعادل داشتن در زندگ و کار از
اهمیت بالای رخوردار است. اغلب افراد به اشتباه فکر مکنند فقط باید ر کارشان
تمرکز کنند تا موفق شوند. رقراری تعادل میان زندگ و کار، چزی بیشتر از یک
اصطلاح است. در واقع ان تعادل، کلید داشتن یک زندگ خوب است و به همن

خاطر از نظر رها اهمیت بسیاری دارد.
تحقیقات نشان مدهد تعادل لازم میان زندگ و کار در بسیاری از خانوادهها وجود
ندارد. مدران موفق باید از نظر احساسی، آماده رویاروی با مشکلات و سختیهای
کار روزانه باشند. ان نیاز فقط از طرق داشتن یک زندگ خانوادگ آرام تامن

مشود.
حفظ ارزشهای خانوادگ و پایبندی به اصول اخلاق به اندازه موفقیت در یک روژه
کاری اهمیت دارد. به ان ترتیب داشتن زندگ خانوادگ موفق به معنای یتوجهی
به موفقیتهای شغل نیست. یک از رها در ان باره مگفت: حاکم ودن فضای

سرشار از عشق در محیط خانه، پایه و اساس زندگ است.

 

محتوا مهمتر از ظاهر است
تا چند وقت پیش، وبسایتها ر از طرحهای گرافیک و انیمیشنهای چشمگر
ودند. البته طراح زیبا هنوز نز ارزش و اهمیت زیادی دارد؛ اما آنچه امروزه اهمیت
دارد ان است که سایتتان آسان و تاثرگذار باشد، ازارهای موثر رای رشد کاریتان

به شمار آید، خدمترسانی را قویت کند و هزینهها را کاهش دهد.
تبلیغات ر زرق و رق گرچه زیبا هستند اما رسیدن به ان اهداف را دشوار مکنند.
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طراحان وبسایتها جزء یک از ان سه گروه هستند: گروه اول متوانند سایتی
مفید و موثر را طراح کند.

گروه دوم تجربه بازاریای دارد  و متواند وبسایت را به مکانیسم بازاریای رای
جذب مشتریان جدید تبدل کند.

گروه سوم مداند که چطور متواند بازدیدکنندگان را جذب سایت کند.
به ندرت فردی متواند جزوه هر سه گروه باشد و همه ان کارهای مهم را انجام
دهد. از ان گذشته، اگر هترن وبسایت جهان را داشته باشید اما کسی از آن

بازدید نکند، ولتان را هدر دادهاید.
علاوه ر آن فراموش نکنید که باید شرایط و امکانات لازم رای رقراری ارتباط مشتریان
با خودتان را فراهم کنید. قانون ان است که مشتری با 2 بار کلیک بتواند به هر

اطلاعاتی که لازم دارد دست یابد.

 

جملاتی از چند ر زرگ
در زندگ و تجارت، خطر 2 گناه زرگ وجود دارد. اول اینکه بدون فکر کاری بکنید و

دوم اینکه اصلا کاری نکنید.
زرگترن افتخار ما ان نیست که هرگز شکست نمخوریم، بلکه ان است که بعد از

هر شکست رمخزیم.
رای رسیدن به موفقیت، ابتدا باید باور داشته باشیم که متوانیم.

همه رویاهای ما متواند به حقیقت وندند اگر و فقط اگر جرات دنبال کردن آنها
را داشته باشیم.
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