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چرا کتاب «بیندیشید و ثروتمند شوید» رفروش شد؟
شاید سختترن کار رای یک مدرس یافتن ایده محصول باشد، ایدهای که تا سالها
از آن اسقبال شود و  افراد زیادی حاضر باشند از آن دوره یا محصول استفاده کنند.
کتاب «بیندیشید و ثروتمند شوید» پس از دهها سال هنوز رفروش است. در ان

مقاله دلل آن را توضح مدهیم.

همانطور که در کتاب «بازاریای عصی» توضح دادهایم، مغز ما دنبال موضوعهای
جدیـد اسـت ولـ مطـالی کـه آمـوزش مدهیـم اغلـب جدیـد نیسـت؛ بنـاران در
یادگرندهها ان دیدگاه وجود دارد که مطلب آموزشی ما جدید و متفاوت نیست.

چگونه ان مشکل را حل کنیم؟

ژان بقوسیان در همایش «مدرسان مرجع اران» به ان موضوع رداخت که در ادامه
خلاصه پاسخ او را توضح مدهیم.

ما دو راهکار رای انتخاب «موضوع محصول» آموزشی داریم:

1. موضوع کاملا جدید پیدا کنیم که دیگران آن را ارائه نکردهاند.
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2. پیشنهاد جدیدی رای موضوعهای قدیم داشته باشیم.

گزینه دوم معمولا راحتتر است. علت اینکه لازم است فکر کنیم تا ایده جدید و
متفاوتی رای محصول آموزشیمان پیدا کنیم غلبهر «سیستم فیلترینگ مغز» است.

مغز اغلب افراد آنقدر مطالب تکراری دریافت کرده است که وقتی مگوییم یک دوره
آموزشی خوب داریم، سیستم فیلترینگ مغز بهسرعت موضوع آموزشی ما را در کنار
آموزشهای قبل شخص مگذارد که از آن آموزشها نتیجه چندانی نگرفته است. 
پس یک از سختترن کارهای مدرس ان است که با انتخاب ایده خوب رای

محصول بتواند از سیستم فیلترینگ مغز افراد عور کند.

["gap height="25]

سیستم فیلترینگ مغز!
چگونه متوان از سیستم فیلترینگ مغز افراد عور کرد و کاری کنیم که افراد آموزش

ما را از تمام آموزشهای که در عمرشان دیدهاند متفاوت بدانند.

رای یافتن پاسخ ان سوال باید بدانیم که مغز سع مکند هر اطلاعات جدید را
کنار اطلاعات قبل و مرتبط قرار دهد؛ بناران مغز در مواجهه با اطلاعات جدید، ابتدا

سع مکند پیدا کند ان اطلاعات را باید در کدام قفسه قرار دهد.

فرض کنید شما مدرس زبان انگلیسی هستید. مغز به‌محض دیدن تبلغ یا موضوع
آموزش شما با یک جستجوی سرع قفسه زرگ به نام «آموزش زبان» پیدا مکنند

که از سالهای قل با مطالب زیادی ر شده است.

ما متوانیم با انتخاب هتر ایده محصول، مغز مخاطب را وادار کنیم که یک قفسه
جدید بسازد! یعنی آموزش ما از تمام آموزشهای دیگر متماز شود و مغز آن را در

قفسه جدیدی قرار بدهد و به آن بیشتر توجه کند!

ان روش «وقفه الگو» یا «Pattern Interrupt» نام دارد؛ یعنی کاری مکنیم که مغز
با شنیدن توضیحات محصول آموزشی ما احساس کند که هچ قفسهای رای آن در
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مغزش وجود ندارد و وقفهای به مغز وارد مشود تا یک قفسه جدید ایجاد کند و
ان آموزش را در آن قفسه قرار دهد.

 

ایده زرگ!
بگذارید یک از زرگترن رازهای صنعت آموزش را با شما در میان بگذارم! دلل
رفـروش شـدن بسـیاری از کتابهـای رفـروش جهـان و محصـولات آمـوزشی مطـرح،
ن مفهوم کموده است! چون ا «رای ایجاد «وقفه الگو زرگ استفاده از یک ایده

سخت و پیچیده است، بیایید با چند مثال موضوع را واضحتر کنیم.

 

کتاب «بیندیشید و ثروتمند شوید»
علت رفروش شدن کتاب «بیندیشید و ثروتمند شوید» آن است که پشت موضوع
ان کتاب یک ایده زرگ وجود داشت. ان ایده زرگ باعث شد مغز اغلب افراد آن را

کتای بسیار متماز و بدون تشابه به مطالب قبل بدانند که البته همنطور ود.

در طراح محصول آموزشی، اولن کاری که باید انجام دهیم پیدا کردن یک ایده زرگ
است که در مغز افراد وقفه ایجاد کند و افراد توجهشان جلب شود.

زمانی که کتاب «بیندیشید و ثروتمند شوید» نوشته شد بیشتر مردم به کشاورزی یا
کارهای کارگری مشغول ودند. در آن دوران آقای شخص بنام ناپلئون هل ایده
زرگ را مطرح کرد که با صحبتهای تمام افراد هوشمند و فرهیخته جامعه متفاوت
ود. در آن دوره توصیه والدن به فرزندانشان رای موفقیت ان ود که هر چقدر

بیشتر در روز خسته شوند و تلاش کنند به همان مزان موفقتر خواهند ود.

کتاب «بیندیشید و ثروتمند شوید» یک ایده جدید مطرح کرد و گفت ثروتمند شدن
شما ربط به زیاد تلاش کردن ندارد، بلکه عامل مهمتر اندیشیدن است. ان حرف با
تمام کتابها و آموزشهای آن دوره متناقض ود! مطمئنا شخص باهوشی مانند
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«ناپلئون هل» مدت زیادی فکر کرده تا ایده کتابش چه چزی باشد و چطور کتاب را
نامگذاری کند که بلافاصله جلبتوجه کند. ان کتاب بااینکه در سال 1937 نوشته

شده، هنوز جزو رفروشترن کتابهای دنیا است!

 

آموزش زبان به شوهای متفاوت
Rosetta شرکت معروف در زمینه آموزش زبان‌های مختلف است. ایده ان  Stone
شرکت آنقدر متفاوت ود که در مغز مخاطبان وقفه ایجاد مکرد. ایده شرکت ان
ود که رای آموزش زبان چینی نیازی نیست ما چینی را به زبان فارسی آموزش دهیم
بلکه مانند کودکان که از ابتدا حافظه زبانشان صفر است به شما چینی آموزش
مدهیم و ان ایده را بیان کردند که آموزش زبان بدون استفاده از زبان دیگر رای
زرگسالان امکانپذر است. همن موضوع باعث شد که موفقیت میلون دلاری در

دنیا داشته باشد.

پـس بسـیار سادهلوحـانه اسـت کـه فکـر کنیـم فقـط موضـوع اـن محصـولات بـاعث
موفقیتشان شده است، بلکه ایده زرگ که پشت محصول وده باعث موفقیت شده

است و کار مهم ما به عنوان مدرس یافتن یا ساختن ایدههای زرگ است.

 

آیا ایده محصول ما خوب است؟
رای آزمودن ایدهای که پیدا کردهایم متوانیم ابتدا ایده را به چند نفر بگوییم و اصلا
توضح ندهیم که محصول در کار است. اگر مخاطبان ذوقزده شدند محصولتان

رفروش خواهد شد.

 

فروششان از شما خیل مدرسان زیادی وجود دارند که از شما ضعیفتر هستند ول
بیشتر است. علت ان موضوع شاید وجود یک ایده زرگ در محصولاتشان باشد.
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کتاب «بیندیشید و ثروتمند شوید» بدون تبلیغات زیاد رفروش شد. پس بسیار مهم
است که پشت هر محصول آموزشی یک ایده زرگ وجود داشته باشد.

 

https://modiresabz.com

