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خلاصه کتاب ثروت سرع
سیستم ثروت سرع رای کسانی است که از قل صاحب کسبوکاری هستند، رای
کسانی که مخواهند صاحب کسبوکاری بشوند و رای کسانی است که در حال
حاضر شغل دارند اما به دنبال ان امنیت هستند که «بدانند» اگر کارشان را ترک
کنند یا کارشان آنها را ترک کند، متوانند در زندگ ر روی پای خودشان موفق
باشند! رای هر کسی است که از قلا رای ول خسته شده و مخواهند یک بار رای

همیشه به آزادی مال رسند.

باید خودتان را در جای مناسب رای ثروت قرار بدهید
کلید کار، در جای مناسب قرار گرفتن است. باید خودتان را در جای مناسب رای ثروت
قرار بدهید. خیالردازی درباره اینکه با استخدام شدن در یک شغل، یک میلون دلار

به دست بیاورید، مثل ان است که سع کنید از وسط صحرا، اقیانوس را ببینید.
اگر شما یک از آن معدود افرادی هستید که ولشان را جمع مکنند و در بانک
مگذارند تا سود به آن تعلق بگرد، خوب است؛ اما به اندازه کاف خوب نیست! نرخ
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هره فعل در پانترن سطح است؛ بناران داشتن کسبوکار خودتان به عنوان
آخرن دژی باق مماند که ایجاد ثروت، به خصوص به سرعت، هنوز در آن ممکن
است. من هم مثل خیل افراد دیگر، هر چزی را رای رسیدن به موفقیت امتحان

کردهام. در واقع من صاحب 17 کسبوکار مختلف ودهام.
ول که از دستدادم بیشتر از ول .ود کسبوکارهای اولیه من فاجعه ر شغلمس
ود که به دست آوردم؛ اما به یک چز همیشه اعقاد داشتم، اینکه موفقیت یک

مهارت آموختنی است.

 

موفقیت یک مهارت آموختنی است
هر کتای را مخواندم، هر رنامه صوتی را گوش مدادم و به هر سمینار موفقیتی که
پیدا مکردم مرفتم. همانطور که انتظار مرفت، شرایط شروع به عوض شدن کرد.
در ول درآوردن وارد شدم؛ ول همچنان هزینهها زیاد ود باید انتخاب مکردم:
خیل بیشتر دربیاورم یا با خیل کمتر زندگ کنم. اینجا ود که تصمیم گرفتم یک

میلونر بشوم.
یک آشنای مولتی میلونرم مرتب به من مگفت: «اگر کسی دارد هتر از تو نتیجه
مگرد، به خاطر ان است که چزی بلد است که تو بلد نیستی.» تصمیم به یادگری
هر چه بیشتر گرفتم و شش ماه بعد را وقف تحلل ترفندها و روشهای زرگترن
کارآفرنهای دنیا کردم، کسانی که به موفقیتهای زرگ و به موفقیتهای سرع
مرسیدند. ده قدم حیاتی را مشخص کردم که قریبا در تمام کسبوکارهای که به
سرعت موفق شده ودند، آنها را مشترک داشتند. اسم ان سیستم را «ثروت سرع»

گذاشتم و آن را امتحان کردم. نتیجه کار حرتانگز ود.
سیستم ثروت سرع رای من یک معجزه مال ایجاد کرد و متواند رای شما هم

ایجاد کند.
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اصل شماره 1 ثروت سرع: یک ذهنیت ثروت سرع ایجاد کنید
رای داشتن یک ذهنیت ثروت سرع باید به ان دو گفته اعقاد داشته باشید: 1. به

سرعت ولدار شدن ممکن است. 2. به سرعت ولدار شدن رای شما ممکن است.
در مورد «سرع ول درآوردن» بدبینی زیادی وجود دارد. قبلا جامعه به کسانی که
مخواستند سرع ثروتی ایجاد کنند، لقب «خیالرداز»، «حریص» یا «کلاهردار»
مداد؛ اما چندن هزار نفر، از جمله خود من، به سرعت و به طرق قانونی ولدار
شدهاند. واقعیت ان است که همن حالا هترن زمان در طول تارخ است که در
کسبوکار خودتان ثروت ایجاد کنید. امروز دارایهای بیشتر و بیشتری دارد با سرعت

رق و به روشهای کاملا منطق به وجود مآید.
دنیا دارد به سرعت تغر مکند، تکنولوژی، بازار، سلیقه مردم همه دارد به سرعت

تغر مکند. تغر فرصت ایجاد مکند! تغر سرع فرصت سرع ایجاد مکند.

همیشه متوانید چز بیشتری داشته باشید و چز بیشتری انجام
بدهید؛ چون همیشه متوانید چز بیشتری یاد بگرید

واقعیت فعل ان است که اکثر ما در طول زندگمان، هفت تغر کامل را در حرفه
یا کسبوکارمان پشتسر مگذاریم و میانگن طول هر کدام حدود پنج سال است.
معنیاش ان است که شما یا در همن مدت کوتاه «به مال و منال مرسید» یا اصلا

نمرسید.

چرخه محصولات هم عوض شده است: قبلا مراحل شروع، رشد، جا افتادن، اشباع،
نزول، بیست سال طول مکشید. حالا محصول یا کسبو کار شما متواند در پنج

سال یا کمتر، مثل دایناسورها منقرض و ر افتاده شود!
اگر مخواستید یک تنیسباز حرفهای یا یک هنرمند جهانی بشوید، چه مکردید؟ آیا
مهارتها را یاد نمگرفتید و بعد تمرن نمکردید؟ به نحوه مشابه، متوانید بازی
کسبوکار را یاد بگرید و در آن رنده شوید! موفقیت یک مهارت آموختنی است. به

همن دلل است که گذشته با آینده یکسان نیست.
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اصل شماره 2 ثروت سرع: ارزشی عظیم ارائه کنید
«ول» چه از آن خوشمان بیاید و چه نیاید، بخش زرگ از زندگ ما است. اصلا ول

چیست؟
ول نماد مناسی است که ارزش کالاها و خدماتی که ن مردم رد و بدل مشود را

نشان مدهد و اندازه مگرد.
خیل از افراد نظرات خوب و نیتهای خوب دارند و حتی کالاها یا خدمات خوی
تولید مکنند اما یا ارزش آنها در بازار امروز زیاد با ارزش محسوب نمشود یا آن را

به اندازه کاف ارائه نمکنند.

قانون درآمد: ول که مگرید نسبت مسقیم با ارزشی دارد که از نظر
بازار ارائه مکنید

چهار عامل درآمد هست که قریبا تا جزئیترن مقدار تعن مکند که چقدر ول
کسب خواهید کرد:

قاضا + عرضه + کیفیت + کمیت = $$$

 .1قاضا رای «ارزش» شما به ان معنا است که بازار چقدر آن را مخواهد. رای
ایجاد ثروت سرع باید کالا یا خدماتی عرضه کنید که بازارش داغ وده و زیاد خواهان

داشته باشد.

2. عرضه «ارزش» شما نشان مدهد که بازار از قل چقدر از کالا یا خدمات شما دارد
و چقدر از آن فورا موجود است.

چرا دریافتی یک جراح مغز در یک روز مساوی دریافتی یک متصدی پمپبنزن در کل
یک سال است؟ چون او یک مهارت کمیاب و تخصص دارد که در موقع نیاز، حیاتی
است. راحت بگویم، میلونها نفر هستند که متوانند بنزن زنند و ول بنزن را
بگرند؛ اما عده کم هستند که متوانند مغز را درمان کنند. وقتی عرضه محدود
باشد، ارزش بالا مرود. رای افزایش ارزشتان در کسبوکار، باید چزی ارائه کنید که

عده کم دارند یا کاری را طوری انجام دهید که کس دیگری انجام نمدهد.
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3. کیفیت «ارزش»تان یعنی کالا و خدماتتان چقدر خوب است و همچنن مساله
مهم دیگر اینکه شما چقدر در کسبوکارتان خوب هستید. هر چه کیفیت به نسبت

قیمت بالاتر باشد، ارزش بالاتر است.
آیا کیفیت ر درآمدتان تاثر دارد؟ معلوم است که دارد. آیا اگر کسبوکار به شما
کالای نامرغوب یا خدمات مزخرف ارائه کند، به سراغش ر مگردید؟ نه هچکس

دیگری هم ان کار را نمکند!
شما چقدر در کسبوکارتان خوب هستید؟ اگر مخواهید هترن درآمد را داشته
رید، زمینه تخصصن باشید! به آموختن ادامه دهید. کسبو کار یاد بگهتر ،باشید
خودتان را یاد بگرید و اصول ثروت سرع را یاد بگرید. انها را طوری یاد بگرید که

انگار زندگ اقتصادیتان واقعا به آنها وابسته است.

4. کمیت «ارزش»تان ان است که چقدر از کالا یا خدماتتان ارائه مکنید.
در هر کسبوکاری که باشید، باید بخشی از درآمدتان از فروش کالا به دست بیاید.
یک کالا توانای شما رای ارائه در کمیت انوه را افزایش مدهد. وقتی کالای رای
فروش دارید، هچ محدودیتی ندارد که چقدر متوانید تولید و ارائه کنید و در

نتیجه درآمدتان سقف ندارد.

مثلا کسی که کارش ماساژ درمانی است درآمدش قطعا سقف دارد. قول کنید یک
ماساژور ط یک روز نمتواند بیشتر از تعداد مشخص ماساژ بدهد، یک وکل و یک
مشاور هم همنطور. پس رای اینکه سقف درآمدتان را بشکنید یک کالا عرضه کنید.
هترن حالش ان است که کالای باشد که ضمیمه یا مکمل خدماتتان بشود.
چزی که با کسبوکار فعلتان هم راستا باشد و به درد مشتری فعلتان بخورد.
متوانید کالاهای خودتان را ارئه کنید یا حتی کالاهای دیگران را که مورد تایید و
توصیهتان است ارائه کنید؛ مثلا همان ماساژور متواند کالاهای ارائه کند که به درد
سلامتـی و تندرسـتی بـدن بخـورد، مثـل مکملهـای غذاـی، چربکننـدههای وسـت،

کتابهای مروط به ماساژ و وگا و نوارهای آرامشبخش.

قاضا، عرضه، کیفیت و کمیت، پایههای ارزش هستند و اراده ارزش عظیم، یک جزء
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ضروری از سیستم ثروت سرع است. در واقع  قاضا و عرضه، تاثر فوقالعادهای ر
اصل بعدی ثروت سرع دارد.

 
 

اصل شماره 3 ثروت سرع: کسبوکار درست را در زمان درست
انتخاب کنید

چطور بازار را بسنجید و بدانید ک وارد شوید و ک خارج شوید!
 
 

اصل شماره 4 ثروت سرع: سیستم به وجود بیاورید
یک سیستم کسبوکار روند تکرارپذری است که سود ایجاد مکند.

 
 

اصل شماره 5 ثروت سرع: تکثر کنید
با شوه «قالب شرینیزی» ثروت ایجاد کنید.

 
 

اصل شماره 6 ثروت سرع: از اهرم استفاده کنید
چطور متوانم در زمانی که خواب هستم، کالاها یا خدماتم را در اختیار مردم بگذارم؟

 
 

اصل شماره 7 ثروت سرع: نقد کردن
هچوقت با اداره یک کسبوکار به اندازه فروش یک کسبوکار ول در نخواهید
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آورد!
 
 

اصل شماره 8 ثروت سرع: همن حالا انجامش بدهید!
هترن توصیه درباره ول، فقط دو کلمه است: فراهمش کنید!
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