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9 روش تاثرگذاری و افزایش تعامل در اینستاگرام
وقتـی شـروع بـه اجـرای اسـتراژیهای مطرحشـده در اـن مقـاله مکنیـد، تعـداد
فالوئرهایتان باید با نرخ کاملا ثابتی در حال رشد باشد. شتاب شما در اول کار باید
به هر قیمتی حفظ شود. کارهای روزانه دائم که در طول زمان انجام شدهاند، طبیعتا
نتاج دائم تولید خواهند کرد. باید هر روز با جامعه فالوئرهایتان در تعامل باشید

و آن را بسازید.

نگاهی به کارهای صفحههای زرگ اینستاگرام بیندازید. آنها با جامعه فالوئرهایشان
مثل یک باغ رفتار مکنند که روزانه، آبیاری و رورانده مشود. چند بار در روز به
باغشان سر مزنند و مطمئن مشوند با آهنگ یکنواخت و باثبات، در حال رشد

است. رقراری ارتباط با مخاطبان، عمده تلاش و زحمات شما را مطلبد.

صفحههای موفق چند بار در روز، محتوای ارزشمند و توانمند ساز مگذارند. آنها
چند بار در روز، با فالوئرهایشان فعالانه تعامل مکنند. وقتی کارران اینستاگرام
بفهمند صفحهای خالصانه رایشان دلسوزی مکند و شخصا کمکشان مکند، انگزه
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زیادی رای بقیهی فالوئرها به وجود مآورد که با شما تعامل کنند. خواهید دید که
ل خواهد شد که خیلتبد ن خودتعاملجامعه فالوئرهایتان درنهایت به یک ماش
راحت متوانید محصولات و خدماتان را در آن تبلغ کنید و احتمالا آنها از ان

موضوع خشنود خواهند ود.

روشهای زیادی رای تاثرگذاری و افزایش تعامل از طرق ارتباط با فالوئرهای فعل و
آینده وجود دارد. در اینجا، ابتدایترن روشها را ارائه دادهام. در مورد راهردهای

پیشرفتهتر بعدا بحث خواهد شد:

 

1. اشتراکگذاری
متوانید عکسهای فالوئرهایتان را در صفحهتان به اشتراک بگذارید (حتما قبلا از
آنها اجازه بگرید) و اسم آنها را منتشر کنید. هتر است اگر عکسشان حاوی صفحه
محصول، رند یا خدمت شما باشد، ان محتوا را به اشتراک بگذارید. ان یک راه
عال رای پیشرفت زیاد است و نشان مدهد شما واقعا هوای طرفداران وفادارتان را

دارید!

 

2. لایک کردن
رای نشان دادن اهمیت افراد رای شما، چه راهی هتر از لایک کردن عکسهایشان؟
وقتی عکسها را لایک مکنید، افراد متوجه مشوند شما علاقهمندید که بخشی از
جامعهی مخاطبانشان باشید. کسی که فقط چزی مگرد، بدون اینکه چزی در ازای

آن رگرداند، شما را درک نخواهد کرد.

 

3. نظر دادن
ان همانجای است که واقعا متوانید تلاش بیشتری کنید و ارتباطتان را با کارران
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ــد و ــان مگذارن ــه فالوئرهایت ــورد عکسهــای ک ــد. در م ــود دهی ه اینســتاگرام
عکسهای که شما فالو مکنید، نظر دهید. از پستشان تعریف کنید و همیشه
پیامهای صادقانه بگذارید. آنها را با تگ کردن نام کارریشان  (username)رای

گرفتن امتیاز، منشن (اشاره) کنید.

 

4. ارسال پیام
در تصاور و کپشنهایتان با استفاده از پیامهای که فالوئرها را به انجام یک عمل
ساده تشوق مکنند، افراد را وادارید که پستهایتان را لایک کنند و آن پستها را
با افرادی که بهزعم آنها با پیام شما موافق هستند، به اشتراک بگذارند. ان کار تا
وقتی به رند و جایگاه شما ربط داشته باشد، متواند مفرح یا جدی باشد. جملههای
سادهای مثل «اگر موافقید دو بار ضربه زنید» یا «کسی را تگ کنید که به شما انگزه
مدهد و الهامبخش شماست و قرار است میلونر شود» نرخ تعامل را خیل بالا

مرند؛ بهشرط انکه فالوئرهای شما و دوستانشان به آنها ربط داشته باشند.

 

5. فالو کردن
فکر نمکردید بتوانید همه ان کارها را انجام دهید، بدون انکه دیگران، شما را فالو
کنند، درست است؟ کسانی را فالو کنید که در صورت امکان، شما را فالو کنند؛ ول
ــال ــه دنب ــم صــفحههای ک ــن تعــداد ک ــد. داشت ــردن همــه نباشی ــالو ک ــران ف نگ
مکنید،مزیتهای زیادی دارد و اگر صفحههای موفق را در جایگاه خودتان مطالعه
کنید، تعدادی منطق از آنها را مبینید که متوانید طق آنها الگوسازی کنید.

 

6. پاسخ دادن به پیامهای مسقیم (دارکت)
بمباران شدن با پیامهای مسقیم از سوی فالوئرها شاید هر بار طاقتفرسا به نظر
رسد. با ان حال، باید یادتان باشد که فالوئرهایتان درنهایت مشتریهایتان خواهند
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شد. به همن خاطر، نادیده نگرفتن پیامهای مسقیم آنها حیاتی است و شما باید
همیشه پیامهای «درخواست شده» از کاررانی را ررسی کنید که مسقیم با شما در

ارتباط نیستند.

 

7. از وژگ استوری رای تاکید روی پیامهای مسقیم مثبتی
که دریافت کردهاید، استفاده کنید

کاری که خیل از تاثرگذاران رتر اینستاگرام اخرا انجام مدهند، گرفتن اسکرنشات
از پیامهای مسقیم فالوئرهایشان است که نشاندهنده تبادل ارتباطات و پست
کردن آنها در استوریشان است. ان نشان مدهد آنها بهصورت فعالانه با جامعه
فالوئرهایشان در تعامل هستند و ان کار، افراد بیشتری را رای تعامل با آنها ترغیب

مکند.

 

8. از وژگهای استوری رای نشان دادن پست جدیدتان
استفاده کنید

یک از راههای عال رای استفاده از وژگ استوری اینستاگرام، گرفتن اسکرنشات از
روفال و استفاده از قابلیتهای طراح اینستاگرام رای معرف آخرن پستهایتان
است. متن جدیدی را روی پست تایپ کنید. همن کار، افراد را تشوق به روفال

شما مکند.

 

9. مسابقه و هدایا
ن فالوئرهای فعل را رای رشد است که تعامل ژیهای ماهرانهاز استرا ن یکا
بیشتـر خواهـد کـرد و همزمـان فالوئرهـای جدیـد را جـذب صـفحهتان مکنـد. مـردم
هچچز را بیشتر از مسابقهای که در آن شانس رنده شدن چزهای مجانی را داشته
باشند، دوست ندارند. تعداد مخاطبان شما رشد خواهد کرد؛ در حال که آگاهی پیدا
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کردن مخاطبان از رندتان هود پیدا مکند. با یک تر، دو نشان خواهید زد. حتی
چز گرانقیمتی را هدیه نمدهید؛ هرچند اگر بخواهید متوانید ان کار را انجام
دهید. چزهای مثل حق اشتراک یا یک از محصولاتان بهرایگان، انگزههای خوی
ـرای ورود افـراد بـه چـالش آنلاـن شماسـت؛ نسـخهای از کتـاب جدیـدتان،یک از

رطرفدارترن اقلام در فروشگاهتان و... خلاق باشید.

حتی متوانید هشتگ را به وجود آورید که منحصر به رند شما باشد. فالوئرهایتان
را وادار کنید از ان هشتگ استفاده کنند و آن را هر جا که متوانند، منتشر کنند. از
طرق پاسخگوی با یک نظر، با افرادی که از ان هشتگ استفاده مکنند، تعامل
کنید. همن افراد بیشتری را به استفاده از ان هشتگ ترغیب مکند؛ چون آنها
مدانند به احتمال زیاد از شما جواب مگرند. ان چزی نیست که در بدو ورودتان
به اینستاگرام بتوانید انجام دهید. هتر است صر کنید تا وقتی دستکم، چند هزار
ی که هنوز وجود ندارد، منطقی به مخاطفالوئر داشته باشی. چون پاسخگو

نیست.
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