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50 مرحله رای ساخت کسبوکار جدید
راهاندازی کسبوکار یک از چالش رانگزترن و جالبترن کارهای است که شما تا
به حال انجام دادهاید. ان فرآیند سادهتر از آن چزی است که مپندارید، اما اگر
بخواهیـد تنهـا در پنـج یـا ده مرحلـه اـن کـار را انجـام دهیـد، فقـط آن را دسـتکم
گرفتهاید. ان 50 مرحله رای شروع کسبوکار ضروری هستند؛ اگر چه ممکن است
رای راهاندازی رخ کارها بتوان بعض از ان 50 مرحله را نادیده گرفت یا حتی امکان

دارد ترتیب ان مراحل در راهاندازی رخ کسبوکارها کاملا زرورو شود.

تان طن مراحل را در هنگام راهاندازی کسبوکار خود با توجه به نیازهای شغلا
کنید:

 

1.انگزه داشته باشید
اولن قدم رای شما ان است که انگزه کارآفرن شدن را داشته باشید. البته شمای

که در حال خواندن ان مقاله هستید، احتمالا ان انگزه را دارید.
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2. علاقه داشته باشید
مالکان کسبوکار اندک هستند که بدون علاقه کاف که به تلاشهایشان جهت

دهد، موفق شدهاند. چزی پیدا کنید که به آن علاقه داشته باشید.

 

3. به خود آموزش دهید
شما نیازی به مدرک دانشگاهی ندارید، اما قطعا باید از خطرها و واقعیتهای دنیای

کسبوکار خر داشته باشید.

 

4. ایدهای ایجاد کنید
ان قسمت سخت ماجرا است. روراندن ایدهای که احتمالا به کسبوکاری موفق

بینجامد.

 

5. در ابتدا در مورد ایدهتان تحقق کنید
در دنیای وب جستجو کنید و ببینید چه چزی متوانید پیدا کنید. آیا کسبوکارهای

مشاهی وجود دارند.

 

6. با دیگران صحبت کنید
از دوستان و خانواده خود رسید که نظرشان نسبت به ایده شما چیست و در ضمن

سع کنید که با روی خوش از انقادها اسقبال کنید.
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7. ایدهتان را توسعه دهید
ایدهردازی کنید و مشکلات و مزایای احتمال ایدهتان را حدس زنید.

 

8. تحقق کنید و رنامه کسبوکار خود را بنویسید
حالا وقت آن رسیده که بیشتر درگر ایده کسبکار خود بشوید. در مورد رقبای خود

تحقق کنید و رنامه کسبوکار جامع بنویسید.

 

9. بازار هدف خود را مشخص کنید
ان طور نیست که همه مردم بخشی از بازار هدف شما باشند. بازاری مناسب پیدا

کنید.

 

10. الگوی مال خود را ترسیم کنید
چقدر مخواهید هزینه کنید؟ راهاندازی کسبوکار نیازمند چه مقدار هزینه است؟

چه مقدار سود متوانید به دست آورید؟

 

11. الگوی عملکردی خود را ترسیم کنید
رای حفظ مزان تولید به چه کسانی و چه چزهای نیازمند هستید؟

 

12. الگوی کارمندی خود را ترسیم کنید
مشخص کنید که چگونه افرادی را رای شروع کسبوکار خود باید استخدام کنید.
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13. الگوی فروش و بازاریای خود را ترسیم کنید
ان الگو، الگوی غرضروری نیست. فروش و بازاریای چزی است که باعث رشد و

ترق کسبوکار شما مشود.

 

14. الگوی رشد خود را ترسیم کنید
انتظار دارید در سال اول به چه مزان رشد رسید؟ سالهای دوم و سوم چطور؟

 

15. ساختاری قانونی رای کسبوکار خود در نظر بگرید
هـر هـویت قـانونیای مزایـا و معـایب خـاص خـودش را دارد. در مـورد هترـن گزینـه

مناسب خود فکر کنید.

 

16. مشخص کنید که رای شروع به کار به چه چزهای نیاز
دارید

در مورد افراد، مناع و سرمایه مورد نیازتان فکر کنید. ایدهآلترن سطح و حداقل
سطح را مشخص کنید.

 

17. به شکل یطرف خطرات را تحلل کنید
مشخص کنید که تا چه مزان ضرر و خسارت را متوانید مقل شوید.

 

18. اگر آماده هستید، شغل فعل خود را رها کنید
اگـر همـه چـز بـه نظـر خـوب مآیـد، دل بـه دریـا زنیـد و تمـام وقـت خـود را بـه

کسبوکارتان اختصاص دهید.
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19. سرمایه خود را حفظ کنید
پساندازتان را رون بکشید. از دوستانتان قرض بگرید، دنبال سرمایهگذار باشید یا
سع کنید وام خوی از بانک بگرید. حتی متوانید از ترکی از ان موارد استفاده

کنید.

 

20. به دنبال مناع و کمک باشید
به یک مرکز تحقق و توسعه کسبوکار وندید و مناع محل مورد نیاز خود را رای

کسب موفقیت پیدا کنید.

 

21. به دنبال مشتریان احتمال بگردید
چشمانتان را باز کنید تا افراد یا کسبوکارهای را که ممکن است مشتری شما شوند

پیدا کنید. هر چه زودتر ان اتفاق بیافتد هتر است.

 

22. نام تجاریتان را ثبت کنید
ان مرحله، مرحلهای آسان اما ضروری است.

 

23. یک نام کارری مالیاتی ایجاد کنید
مسئولیت خود را در مورد مالیات فراموش نکنید.
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24. مالیاتهای استانی و وم را فراموش نکنید
درباره ان موضوع تحقق کنید و از قوانن آگاه باشید. ان گام ضروری را نادیدع

نگرید.

 

25. هرگونه مجوز یا گواهینامه مورد نیاز را تهیه کنید
ممکن است ثبت کسبوکار شما نیازمند اخذ جواز خاص باشد.

 

26. یک یا چند مشاور استخدام کنید
کارآفرینان با تجربهای را پیدا کنید که متوانند در مراحل بعدی به شما کمک کنند.

 

27. مکانهای مناسب و کلیدی را رای کسبوکارتان پیدا کنید
مکان دفتر شما و مکانهای کلیدی دیگر را انتخاب کنید.

 

 .28رندی منحصر به فرد ایجاد کنید
مشخص کنید که چه چزی باعث منحصر به فرد شدن کسبوکارتان مشود.

 

29. شروع به ایجاد رندی شخص کنید
ساخت رند شخص در موفقیت کسبوکارتان نقش دارد.

 

30. محصول یا خدمات خود را مورد آزمایش قرار دهید
اگر مال هستید آن را یک نمونه بنامید. اگر نمونهای ندارید، باید به وجود بیاورید.
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31. فروشندگان، تامنکنندگان و شرکای کلیدی را مشخص کنید
به سایتها و همچنن مکانهای فزیک مراجعه کنید تا با ان افراد آشنا شوید.

 

32. مسئولیتهای خود را به عنوان کارفرما یاد بگرید و اعمال
کنید

شاید لازم باشد امتیازها و مزایای رای کارکنان درنظر بگرید.

 

33. اولن کارمندان خود را استخدام کنید
حداقل تعداد کارمندان مورد نیاز رای راهاندازی کسبوکار را استخدام کنید.

 

34. الگوی مناع انسانی و فرهنگ شرکتی را ترسیم کنید
چند دستورالعمل ایجاد کرده و کارمندانی را استخدام کنید که به آنها پایبند باشند.

 

35. شروع به فروش کنید
رون روید و نمونههای از محصولاتتان را به فروش رسانید.

 

36. وبسایتی راهاندازی کنید
هر چه زودتر باید حضور آنلان خود را ثبت کنید.
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37. کمن بازاریای دیجیتال ایجاد کنید
بازاریای دیجیتال روشی ارزان، ساده و کارآمد است. سئو، بازاریای محتوا و شبکههای

اجتماع محل مناسی رای شروع کار هستند.

 

38. هر جا که مروید روابط ایجاد کنید
ملاقات با مردم را مدنظر قرار دهید. شما هچگاه نمدانید فردی که در کنارتان

نشسته ممکن است به هترن مشتری شما تبدل شود.

 

39. حداقل یک مشتری قال اعتماد و طولانیمدت به دست
آورید

هدف بگذارید که حداقل یک مشتری خوب و قال اعتماد پیدا کنید.

 

40. از تخفیفها رای جذب مشتریان جدید استفاده کنید
در مراحل اولیه شناسای مشتریان جدید مهمتر از سوددهی کسبوکار است.

 

41. از بازخورد مشتریان درس بگرید و تغراتی در محصولات
یا خدمات خود اعمال کنید

اگر لازم ود در تخفیفها و پیشنهادهای وژه خود تغراتی ایجاد کنید.

 

42. در صورت لزوم کارمندان بیشتری استخدام کنید
اگر آمادگ دارید، گروه خود را گسترش دهید.
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43. عملکردهای خود را تغر دهید تا کارآمدتر شوید
هچ رنامه عملای کامل نیست. روشهای رای هود آن پیدا کنید.

 

ی مشخص کنید تا مطمئن شوید که جریان مال44. معیارها
مثبتی دارید

نود نقدینگ حتی یک کسبوکار سودده را متواند به ناودی بکشاند.

 

45. استراژی فروش خود را توسعه دهید
سع کنید فروش را توسعه بدهید و بیشتر بفروشید.

 

46. استراژی بازاریای خود را توسعه دهید
سع کنید به هدفهای زرگتری رسید.

 

 .47رای توسعه زرساختهای خود سرمایهگذاری کنید
هر چه که باعث رضایت بیشتر مشتری مشود را هود ببخشید.

 

48. اطلاعات بیشتری در مورد صنعت خود به دست بیاورید
نگاهی به رقبای خود داشته باشید و در کنفرانسهای مروط به صنعت خود شرکت

کنید.
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49. به یک راهر فکری تبدل شوید
با رگزاری همایش، نوشتن مقالات و مزبانی وبینارها، خود را به عنوان یک قدرت به

دیگران بنمایانید.

 

50. پیشرفت خود را ارزیای کرده و با توجه به آن، رنامه
کسبوکار خود را تنظیم کنید.

بسنجید که در نظر داشتید ط یک مدت خاص به چه مزان پیشرفت رسید و در
واقع به چه چزی رسیدهاید و با توجه به آن انتظارات خود را نسبت به دورههای

زمانی بعدی تنظیم کنید.
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