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ایدههای رای بازاریای ویدوی
هر زمان یک اپلیکیشن  یا تکنولوژی جدید از راه مرسد، بازاریابها یک از اولن
کسانی هستند که آن را آزمایش مکنند تا بتوانند به وسیله آن محتوا خلق کنند.
ان به آن دلل است که بازاریابها به طور مداوم سع مکنند توجه مخاطب خود
را جلب کنند و اغلب ان کار به وسیله نوآورانهترن روشهای ممکن صورت مگرد.
در واقع نوآوری عنصر جدایناپذر کار بازاریابها است. در حال حاضر، یک از هترن
روشها رای جذب مخاطب تولید ویدو است. نترسید، منظور ما فیلمهای 120
دقیقهای نیست! اقبال کارران فضای مجازی بیشتر به سوی ویدوهای کوتاه و

حتیالامکان 60 ثانیهای است. هچ راه فراری وجود ندارد.

اگر مخواهید به مشتریان بیشتری دسترسی پیدا کنید و در تمام پلتفورمهای
تبلیغاتی موجود حضور داشته باشید، باید محتوای ویدوی تولید کنید.

 

مخاطبان شما دوست دارند به تماشای محتوای ویدوی رندهای مختلف بنشینند و
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رقبایتان نز به سرعت در حال تولید انواع ویدوهای جذاب هستند. در ژوهشی که
در سال 2017 صورت گرفت، مشخص شد که نیم از بازاریابها رای تولید ویدو در
سـال جدیـد آمـاده هسـتند و ـرای آن سـرمایهگذاری کردهانـد و ـر اسـاس موسسـه
سیسکو، محتوای ویدوی حدود 69 درصد از ترافیک اینترنت را در سال 2018 از آن
خود خواهد کرد. مگویند یک عکس به اندازه هزار کلمه حرف در خود دارد و گاهی
اوقات، ویدو هترن پلتفورم است که متوانید رای توضح یک مفهوم یا
آموزش یک عملکرد به مشتریانتان به کار بگرید. ویدوهای آموزشی کوتاه یک از ر
طرفدارترن محتواهای ودند که در سال گذشته مورد استفاده قرار گرفتند. چرا که

مفید، ساده و رکاررد ودند.

آیا شما هم آمادهاید که به عنوان بخشی از استراژی بازاریایتان به تولید ویدو
ردازید؟ ما در ان مقاله ایدهها و تمریناتی به شما مدهیم تا بتوانید فیلمهای

تولید کنید و سپس آنها را در رنامه بازاریایتان بگنجانید.

 

ایدههای رای بازاریای ویدوی
بسـیاری از بازاریابهـا مداننـد کـه بایـد بـه تولیـد ویـدو ردازنـد؛ امـا وقتـی کـه
مخواهند ان کار را شروع کنند، نمدانند باید دقیقا چه کار کنند. به همن خاطر
ایدههای را گردآوری کردهایم که هم متوانید آنها را رای ویدوهای زنده (لاو) و

هم ویدوهای از پیش ضبط شده به کار بگرید.

 

 ایدههای رای ویدوهای از پیش ضبط شده

ابتدای
به صورت گروهی و به همراه اعضای تیمتان به مشتریان جدید خود خوشامد بگویید

یا از خریدشان تشکر کنید.
دموی ویدوی از محصولات خود بگرید (به عنوان مثال، متوانید بسته محصول را
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باز کرده و محتویات آن را نشان دهید- کاری که آن را آنباکس کردن منامند).
یک فال GIF بسازید و در آن نحوه به کارگری محصول خود را نمایش دهید.

ویدوها 15 ثانیهای از تجربه مشتریان قبل در استفاده از محصولاتتان بگرید.
ابتدای هر فصل ویدوی ر انرژی رای سلام و عرض ادب کردن به مخاطبان بسازید.

 متوسط
ویدوهای آموزشی طولانیتر در مورد محصول گرفته یا آموزش روی تخته وایترد را

امتحان کنید.
فیلم کوتاه در مورد شرکت خود، ماموریتی که دارید و نگرشتان بگرید.

با افراد مشهوری که در حیطه شما مشغول به کار هستند، مصاحبه کنید و فیلم
بگرید.

از رخ مشتریان خود به صورت تصادف دعوت کنید به دفتر کار شما بیایند و در
مورد تجربهشان در استفاده از محصولات شما صحبت کنند.

ویــدوهای قــل و بعــد بسازیــد و در آن، تغــر حاصــل شــده بعــد از اســتفاده از
محصولتان را نمایش دهید.

پیشرفته
فیلم کامل در مورد معرف و استفاده از محصول خود تهیه کنید.

پستهای وبلاگتان را به ویدوهای کوتاه و آموزشی تبدل کنید و آن فیلم را در زر
آن پست قرار دهید.

با اعضای کلیدی مجموعه مصاحبه و فیلم تهیه کنید.
رای هر کدام از فراخوانهای که در سایتتان گذاشتهاید، ویدو بسازید. (رای
قسمت «تماس با ما»، «استفاده از دوره آزمایشی رایگان» و «ما را به دوستانتان

معرف کنید و اعتبار رایگان بگرید»)

 

 ایدههای رای ویدوهای لاو
از ویدوهای لاو فیسوک، اینستاگرام یا توئیتر رای فیلمرداری از همایشهای
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استفاده کنید که شما، مدرانتان یا مدرعاملتان در آن شرکت کردهاید.
یک جلسه با کارمندان یا بازدیدکنندگان شرکتتان بگذارید و به رسش و پاسخ

ردازید.
ویدوی زنده تحت عنوان «یک روز در شرکت ایکس» تهیه کرده و با روی خوش

همه اعضا را به مخاطبانتان معرف کنید و از اتفاقات جالب در محیط کار بگویید.
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